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This chapter contains a general introduction into selected issues of international trade. At first there are analyzed
the most crucial factors and their influence on important incidents in the economic history of the modern world.
In the second part the author outlines the main problems and challenges for international trade system at the
beginning of the 21* century. Then there are described selected long-term trends, the geographical structure of
international trade as well as its more detailed recognition by sector. The last part has been committed on some
general critical remarks according to the problem of regional trade agreements affecting seriously the global

drive towards full liberalization of international trade.
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Wprowadzenie do handlu mi¢gdzynarodowego — wybrane aspekty historyczne

Problematyka handlu migdzynarodowego jest bez watpienia jednym z najwazniejszych
fundamentéw wspotczesnych procesOw internacjonalizacji i globalizacji. Zanim jednak sig
one pojawily, musiaty zaistnie¢ inne wydarzenia, ktérych skumulowane efekty doprowadzity
do uksztaltowania dzisiejszej struktury gospodarki swiatowej rozumianej jako specyficzny
uktad powiazan gléwnych aktoré6w migdzynarodowych stosunkéw gospodarczych, tj.
organizacji migdzynarodowych, panstw oraz przedsiebiorstw/korporacji'. Warto wiec przed
przystapieniem do analizy biezacych probleméw dokona¢ syntetycznego wskazania
najwazniejszych zagadnien z nowozytnej historii gospodarczej odnoszacych si¢ do
problematyki handlu miedzynarodowego.

Cztowiek jako istota gospodarujaca, motywowana do dziatania poprzez swoje potrzeby,
nieustannie dazy do ich zaspokojenia. Zgodnie z fundamentalna dla mikroekonomii
koncepcja homo oeconomicus ludzie w sposob racjonalny daza do maksymalizacji wtasnej
satysfakcji (uyjmowanej takze w kategoriach uzytecznosci) i osiagaja ja stosujac optymalne z
punktu widzenia racjonalno$ci rozwiazania. Wymiana (jakkolwiek by si¢ nie odbywata — na
zasadzie barteru lub za posrednictwem pieniadza) data mozliwo$¢ uzyskania pozadanych
dobr. Stala si¢ jednoczesnie czynnikiem pobudzajacym specjalizacjg, bez ktorej z kolei nie
bylby mozliwy wzrost produkcji a w konsekwencji takze ilo$ci zawieranych transakcji kupna-
sprzedazy. Tym samym wigksza i bardziej zré6znicowana podaz nowych débr wykreowata
nowe potrzeby, ktére przetozyly si¢ na stabilnie rosnacy popyt, ktéry pobudzat dalszy wzrost
produkcji i samej wymiany.

Intensywny rozwdj handlu migdzynarodowego i wzrost jego znaczenia mozna w historii
gospodarczej $wiata datowaé w okresie pierwszych podbojéw kolonialnych (XVI w.)?. Warto
zauwazy¢, iz wymiana czgsciowo przestala by¢ woéwczas traktowana wylacznie jako
przywilej elit (wladcow, szlachty). Sila rzeczy ograniczata si¢ ona jednak do niedostgpnych

pod dana szeroko$cia geograficzng débr, ktorych giéwnym zadaniem bylo zaspokojenie

! Niektorzy wskazuja tez obecnie na wazng rolg sektora pozarzadowego (NGOs). Cho¢ wywiera on skuteczna
presje m.in. na ksztalt zagranicznej polityki ekonomicznej (np. zorganizowany lobbing na rzecz wprowadzenia
okre$lonych standardéw prawnych, spoteczne akcje informacyjno-edukacyjne dotyczace ekologii), to jego
znaczenie dla samego generowania strumieni wymiany migdzynarodowej jest w zasadzie nieistotne.

> Autor $wiadomie pomija czasy starozytne oraz $redniowiecze. Niewielka wymiana miedzynarodowa
ograniczala si¢ jedynie do obszaréw potozonych nad Morzem Srédziemnym, wzglednie miata charakter
okazjonalnych kontaktéw ze wschodnimi cywilizacjami — zaréwno pokojowych (Indie, Chiny), jak i zbrojnych
(np. poprzez wyprawy krzyzowe). Brak mozliwosci utrzymywania kontaktéw handlowych droga ladowa z
Dalekim Wschodem skfonit do poszukiwania drogi morskiej, czym zapoczatkowal epokg wielkich odkryé
geograficznych.



proznosci czy podkreslenie wilasnego statusu spoleczno-materialnego. Nowe odkrycia,
podboje i ustanawianie kolonii sprawity, ze naptywajacy do ,,starego $wiata” kruszec oraz
drogocenne, rzadkie dobra pozwalaty gromadzi¢ kapitat potrzebny dla rozwoju
gospodarczego a jednoczesnie, dzigki rosnacej dostepnosci (zarbwno w wymiarze
iloSciowym, jak i cenowym), zapewnialy wzglednie trwaty popyt.

Ten realizowany na duzo wigksza niz wczesniej skalg handel migdzynarodowy wywotat
w Europie Zachodniej glebokie zmiany spoteczno-polityczne. Umocnit przede wszystkim
proces ksztaltowania si¢ nowej klasy spolecznej — mieszczanstwa, natomiast ewolucja czgsci
szlachty, budujacej swoje fortuny dzigki handlowi kolonialnemu, zaczgta przebiega¢ w
kierunku arystokracji. Te nowe elity stopniowo gromadzity kapital potrzebny na
uruchamianie kolejnych przedsigwzie¢ produkcyjno-handlowych®.

Wszystko to nie byloby oczywiscie mozliwe bez religijnego przetomu czaséw
Reformacji. Protestantyzm afirmowal pomnazanie majatku i bogacenie sig, traktujac je,
zgodnie z doktryna predestynacji, jako wyraz taski Bozej. Tak istotna zmiana wptyne¢ta na
moralne podstawy wczesnego kapitalizmu (kult sumienno$ci, pracowitosci, powsciagliwosci
w korzystaniu z débr materialnych, praca jako Boze powotanie®), ktéry tylko przyspieszyt
rozpad systemu feudalnego w Europie Zachodniej. Te przeobrazenia staly si¢ jednocze$nie
zasadniczym czynnikiem sprawczym istniejacych w zasadzie po dzi$§ dzien r6znic w poziomie
rozwoju cywilizacyjnego i kulturowego w poréwnaniu z regionem Europy Srodkowo-
Wschodniej’.

W wieku XVII oraz XVIII handel migdzynarodowy stat si¢ jedna z kluczowych
determinant ksztattujacych polityke zagraniczng éwczesnych mocarstw. Na dobre rozgorzata
rywalizacja o kolonie i terytoria zamorskie, ustanowienie i utrzymanie monopolu w handlu z

tymi obszarami (m.in. poprzez powotywanie do zycia kompanii handlowych -

3 Trzeba pamigta¢ tu w pierwszej kolejnosci o tzw. systemie naktadczym, w ktérym kupiec-posrednik zlecat
niezaleznym rzemie$lnikom wykonanie okreslonego towaru, na ktéry uprzednio zostatly zebrane zamdéwienia.
Gromadzony dzigki takiej dziatalnos$ci kapital umozliwit z czasem uruchamianie manufaktur, w ktérych
wladciciel organizowal w calo$ci proces produkcyjny (m.in. poprzez specjalizacjg¢ pracy, zebranie wszystkich
pracownikéw pod jednym dachem, dostawg materiatu) dokonujac swoistej integracji pionowej wstecz.

* Niemieckie stowo oznaczajace zawéd (Beruf) pochodzi od czasownika berufen — powotywac. Zob. szerzej
M. Weber, Etyka protestancka a duch kapitalizmu, Test, Lublin 1994.

° Brak dostgpu do morza i ukierunkowanie pafistw z tego regionu na ekspansje, ktérej pozytywna ocena
traktowana byla w duzej mierze w kategoriach nowych zdobyczy terytorialnych (wzglednie utrzymania
istniejacych), konserwowaly przestarzala strukture¢ spoteczna (feudalizm) i nie sprzyjaly ksztalttowaniu sig
kapitalistycznego systemu produkcji i handlu. Ponadto przyjgcie przez éwczesna Polske roli spichlerza Europy
utrwalato dodatkowo rolniczy charakter tych ziem i zasadno$¢ utrzymania feudalizmu. Nie bez znaczenia byly
takze odmienne wzorce tzw. kultury politycznej wplywajace na sposéb kierowania panstwem i definiowania
celéw strategicznych. Mozna tutaj réwniez wspomnieé, iz to Europa Srodkowo-Wschodnia wzigta na siebie
cigzar walki z Imperium Osmanskim (inne znane ujg¢cie Rzeczypospolitej jako przedmurza chrzedcijanstwa), co
sita rzeczy stanowito czynnik niesprzyjajacy harmonijnemu rozwojowi gospodarki.



wyspecjalizowanych spotek za posrednictwem ktérych odbywata si¢ wymiana), wybuchaty
kolejne wojny (poczatkowo na tle religijnym, pdzniej majace na celu polityczne
podporzadkowanie sobie strategicznie waznych regionéw Europy Zachodniej, zwlaszcza
prowingji niderlandzkich), rozbudowywano i modernizowano w tym celu zaréwno armie, jak
1 flote (wojskowa 1 handlowa).

Nalezy wspomnie¢ w tym miejscu rowniez o doktrynie merkantylizmu, ktéra traktowata
wymian¢ miedzynarodowa (a doktadniej rzecz biorac eksport) jako sposéb na pomnozenie
bogactwa narodowego i mozliwos¢ ekspansji gospodarczej kosztem pozostatych uczestnikéw
(stad handel ujmowany jako gra o sumie zerowej). Z drugiej strony import postrzegano w
kategoriach ,,zta koniecznego”, dopuszczalnego jedynie wowczas, gdy dany kraj przy
wykorzystaniu wtasnych czynnikéw produkcji nie byt w stanie zapewni¢ podazy okreslonych
débr uznawanych za obiektywnie potrzebne. Tym samym prowadzenie wymiany tak, by
zrealizowa¢ dodatnie saldo handlowe, przygotowywalo kraj od strony finansowe] na
ewentualnos¢ kolejnych wojen/rywalizacji o ograniczone korzysci w postaci nowych kolonii,
utrzymania wtadzy i wptywéw w Europie®.

Wzrost wymiany migdzynarodowej w warunkach ciagtych konfliktow nie byt (i do dzis$
nie jest) w dluzszej perspektywie mozliwy, stad tak bardzo pozadanym z tego punktu
widzenia stalo si¢ ukonstytuowanie si¢ pewnego tadu (réwnowagi sit), w ramach ktérego
gléwni partnerzy (tj. najsilniejsze kraje) mogliby skupi¢ si¢ na eksploatacji zdobytych kolonii
i rozbudowie whasnej potegi gospodarczej’. Dobroczynne dla gospodarki angielskiej efekty
rewolucji przemystowej stanowily dobry grunt dla liberalnych wzorcéw rozwojug. Nie
zyskaty one jednak na kontynencie wielu entuzjastow, gdyz z uwagi na pewne zapdznienie
technologiczne panstwa te musiaty zdecydowanie bardziej aktywnie wptywa¢ na tempo
przemian (vide koncepcja protekcjonizmu wychowawczego), aby uniknaé trwalego
zdominowania systemu éwczesnej gospodarki §wiatowej przez Anglig.

Zdobycze rewolucji przemystowej pozwolity w bardzo krotkim czasie zbudowad
potrzebng dla rozwoju handlu migdzynarodowego infrastrukture (zwlaszcza poprzez rozwdj
kolei i transportu morskiego), co jeszcze bardziej pobudzato wzrost gospodarczy. Ten z kolei

generowal zapotrzebowanie na site¢ robocza w przemysle cigzkim (stad kolejne zmiany

® Handel rodzi bogactwo, bogactwo mozna przetozyé na armie i floty zwickszajace site panstwa. Zob. Stosunki
miedzynarodowe, W. Malendowski, Cz. Mojsiewicz (red.), Wydawnictwo Atla 2, Wroctaw 1998, s. 13.

" Mozna przyja¢, ze rewolucje mieszczanskie, uzyskanie niepodlegtosci przez Stany Zjednoczone czy wojny
napoleonskie nie zaklécity zasadniczego ksztaltu i kierunku przemian gospodarczych tj. budowy systemu
kapitalistycznego.

¥ Mechanizm ten nie zmienit si¢ w zasadzie do dzis. Liberalne idee w gospodarce i handlu promuja najczesciej
ci, ktérzy na ich wprowadzeniu moga jedynie zyskac lub jeszcze bardziej si¢ wzmocnié.



spoleczne jak np. powstanie wielkomiejskiego proletariatu), ktéra mimo trudnego potozenia
materialnego zglaszata zapotrzebowanie na podstawowe dobra konsumpcyjne, czym
przyczyniata si¢ do rozwoju przemystu lekkiego. Ten swego rodzaju samopodtrzymujacy si¢
wzrost produkcji wywieral réwnoczesnie presje na rozwdj wymiany mig¢dzynarodowej i
poszukiwanie nowych rynkéw zbytu. Rosnaca konkurencja generowala oczywiscie nowe
konflikty, lecz w jeszcze wigkszym stopniu inspirowata postgp techniczny i technologiczny,
ktory coraz czeSciej traktowano jako determinante zdolno$ci konkurencyjnych samych
przedsigbiorstw’.

Jednoczesnie ten nowo uksztaltowany system kapitalistyczny musiat si¢ zmierzy¢ z
dwoma nieznanymi 1 potencjalnie groznymi problemami. Pierwszym byly kryzysy
ekonomiczne, ktére poprzez coraz trwalsze powiazania branzowe przenosity si¢ na caty uktad
gospodarczy i za posrednictwem zwiazkéw handlowych ,,zarazaty” réwniez inne kraje. Ich
charakter nie byt jednak poczatkowo na tyle powazny, aby mozna bylo méwi¢ o potrzebie
istotnego zaangazowania paﬁstwalo. Kryzysy byly czynnikiem, ktéry co pewien czas (mniej
wiecej co 7-11 lat'') racjonalizowat strukture wytwarzania i poprzez ,,samooczyszczanie”
wymuszal bankructwo nieefektywnych przedsiewzi¢¢. Sytuacja ta wywotata drugi problem,
bowiem przedsigbiorstwa wygenerowatly nowe mechanizmy obronne. Jednym z nich stata si¢
powszechna do dzi$ koncentracja kapitatlowa (w drodze przejec lub fuzji), ktéra w skrajnym
przypadku przynosita jednak negatywny skutek w postaci zmonopolizowania okreslone;j
gatezi. Najsilniej procesy te mozna bylo zaobserwowa¢ w Stanach Zjednoczonych, ktére
oddalone od europejskich konfliktow staty si¢ w XIX wieku istotnym podmiotem na arenie
miqdzynarodowejlz. Z czasem wielkie korporacje zaczgly organizowac¢ skuteczny lobbing,
wplywajac tym samym na ksztalt przyjmowanych regulacji prawnych oraz polityke
handlowa.

7. perspektywy handlu migdzynarodowego trudno tu o jednoznaczna oceng procesu

koncentracji. Z jednej strony silne przedsigbiorstwa, posiadajac wigkszy potencjat, sa sktonne

° Por. J.Soldaczuk, Historia handlu miedzynarodowego. Zarys, Prywatna Wyzsza Szkota Handlowa,
Warszawa 1995, s. 67.

' Gwoli $cistosci, 6wezesna (tj. XIX-wieczna) teoria ekonomii nie dostarczata rozwigzan umozliwiajacych takie
dziatania.

' Zob. J. Sotdaczuk, op. cit., s. 66.

' Warto w tym miejscu przypomnieé, iz jedna z bezposrednich przyczyn wybuchu wojny o niepodlegtosé
kolonii amerykanskich byly nowe brytyjskie podatki, cta oraz inne optaty w handlu kolonialnym, ktére miaty
dostarczy¢ $rodkéw na sptate dlugéw zaciagnigtych podczas wojny siedmioletniej (1756-63). Niezadowolenie
amerykanskich kolonii narastalo, znajdujac swoje ujscie w incydencie okre§lanym w historii mianem ,,herbatki
bostonskiej” (16.12.1773). Wprowadzona w tym samym roku ustawa herbaciana (ang. The Tea Act) zezwalata
Brytyjskiej Kompanii Wschodnioindyjskiej na nieopodatkowana sprzedaz herbaty (gwarantujac jej tym samym
faktyczny monopol w handlu kolonialnym), co godzito w interesy amerykanskich producentéw.



1 zdolne do podjgcia konkurencji na zagranicznych rynkach (co sita rzeczy przektada si¢ na
pozycje ekonomiczng 1 wizerunek panstwa pochodzenia). Z drugiej jednak moga negatywnie
wptywac na struktur¢ rynku krajowego i proces konkurencji, przechwytujac dzigki pozycji
monopolistycznej zyski i czyniac z politykéw, poprzez sie¢ mniej lub bardziej formalnych
powiazan towarzysko-finansowych, reprezentantéw wilasnych intereséw. Tym samym
palacym problemem stalo si¢ ustanowienie prawa antymonopolowego, ktére chronitoby
efektywna konkurencje'®. Ponadto wraz z rozwojem mysli ekonomicznej coraz wicksza wage
zaczeto przywiazywa¢ do koncepcji budowy spdjnego tadu rynkowego. Panstwu coraz
czgsciej przydzielano zadania eliminowania zjawisk zagrazajacych wolnosci gospodarczej i
jednoczesnie mialo si¢ ono nie podejmowac¢ dziatan niepozadanych, jesli sytuacja tego nie
wymagata (koncepcja ordoliberalizmu i tadu konkurencyjnego, tzw. Wetthewerbsordnung).

Pierwsza polowa XX wieku byla niepomyslnym okresem dla rozwoju handlu
migdzynarodowego, gtdwnie z uwagi na czynniki natury politycznej (dwie wojny swiatowe'")
oraz wielki kryzys gospodarczy, ktéry wybucht w Stanach Zjednoczonych w roku 1929.
Oweczesna polityka gospodarcza bazowata na doktrynie interwencjonizmu i protekcjonizmu.
Spowodowane to byto uzasadniona, jak si¢ pézniej okazato, niepewnoscia co do sytuacji na
swiecie. Utrzymanie pokoju prébowano zapewni¢ poprzez zmudne negocjacje polityczne oraz
watpliwej jakoSci kompromisy 1 ustgpstwa wobec rosnacej w sitg pod przywddztwem Hitlera
III Rzeszy.

Oprécz samych Niemiec gospodarki dwéch nowych aktoréw polityki miedzynarodowe;j
— Zwiazku Sowieckiego oraz Japonii — byly zarzadzane pod katem przygotowan do rychtego
konfliktu zbrojnego (pochdd ,,czerwonej rewolucji/zarazy” na Zachdd, wzglednie ekspansja

terytorialna na Dalekim Wschodzie).

" Pierwsze kompleksowe akty prawne powstaly w Stanach Zjednoczonych (rok 1890 — Sherman Antitrust Act,
rok 1914 — Clayton Antitrust Act). Stanowily one sprzeciw wobec koncentracji sity rynkowej przez wielkie
korporacje. Sama konkurencjg zaczgto wowczas postrzega¢ jako najlepsza ochrong interesu publicznego.

' Wéréd przyczyn ich wybuchu mozna wskazaé na kwestie ekonomiczne. W przypadku I wojny $wiatowej byty
to m.in. napigcia wywolane dazeniem zjednoczonych przez Bismarcka Niemiec do zmiany ukfadu sit
ustanowionego jeszcze przez Kongres Wiedenski, uzyskania wtasnych kolonii, udziatu w ekspansji gospodarczej
w Azji czy tez Afryce oraz ztamania brytyjsko-francuskiej dominacji w tym zakresie. Towarzyszyl temu, co
zrozumiale, wys$cig zbrojen. Patrzac przez pryzmat czynnikéw ekonomicznych, II wojna §wiatowa byta efektem
odstapienia od wyegzekwowania od Niemiec na rzecz Francji gigantycznych i zarazem nierealnych reparacji
wojennych (132 mld marek w zlocie), milczacego przyzwolenia mocarstw zachodnich na gospodarcza
odbudowe III Rzeszy (co z kolei bylo zgodne z zalozeniami 6wczesnej amerykanskiej polityki w Europie) i
wspomnianego wielkiego kryzysu gospodarczego, ktdrego negatywne konsekwencje spoleczne przyczynity si¢
do radykalizacji nastrojéw i wyniosty Hitlera do wladzy dzigki obietnicom (jak si¢ okazato skutecznym)
likwidacji biedy i bezrobocia. Sama koncepcja przestrzeni zyciowej (niem. Lebensraum) stanowila alternatywe
dla wyzywienia narodu poprzez handel $wiatowy. Zob. http://pl.wikipedia.org/wiki/Lebensraum (pobrano
02.08.2007)



Sam kryzys gospodarczy lat 30. XX wieku tylko przewazyl szalg na korzys¢ szeroko
zakrojonego protekcjonizmu w handlu. Zalamanie produkcji wywotato kolejno wzrost
bezrobocia i spadek popytu, co zmusito kraje uprzemystowione do ochrony wtasnego rynku.
Odbywalo si¢ to za posrednictwem ograniczen w handlu chroniacych krajowe firmy przed
konkurencja z zewnatrz. Taka polityka wywotala z czasem kryzys takze w krajach o stabszym
poziomie rozwoju. Chcac zapobiec negatywnym dla nich efektom spadku cen, zwigkszaty
produkcjg, przez co jeszcze bardziej szkodzily wiasnej sytuacji. Gwattowne pogorszenie sig
relacji cen produktéw surowcowo-rolniczych, eksportowanych przez kraje rozwijajace si¢, do
cen towaréw przemystowych importowanych przez te kraje, zatamato ich bilanse ptatnicze,
zmuszajac do wprowadzenia administracyjnych ograniczen ilosciowych importu oraz
ograniczen w obrocie dewizowym, a czg¢sto do zwigkszenia obslugi zadluzenia
zagranicznego"’.

Il wojna S$wiatowa przyniosta natomiast pewien istotny przelom w mysleniu
dotyczacym problematyki wymiany mi¢dzynarodowej. W sierpniu 1941 roku na mocy Karty
Atlantyckiej Wielka Brytania oraz Stany Zjednoczone zdefiniowaly zasadnicze kierunki
wtasnej powojennej polityki zagranicznej. Dla wolnego handlu przewidziano rol¢ instrumentu
budowy 1 utrzymania pokoju na $wiecie. Jak wiadomo, ten szczytny cel, mimo szeregu
waznych, ambitnie zapowiadajacych si¢ inicjatyw, nie zostal nigdy w peitni zrealizowany.
Okres po roku 1945 to jednak czas systematycznego, niespotykanego w historii wzrostu

wymiany migdzynarodowej (zob. rys. 1).

'3 J. Sotdaczuk, op. cit., s. 80.



Rysunek 1.
Wzrost §wiatowego handlu i produkcji wg gléwnych grup towarowych

(1950-2005, srednioroczna zmiana procentowa w ujeciu iloSciowym)
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Zrédto: International trade statistics 2006, WTO, Geneva 2006, s. 25.



USrednienie wskaznikow wzrostu handlu 1 produkcji $wiatowej w poszczegdlnych
okresach (rys. 1) nie obrazuje precyzyjnie skali zmian, jakie zaszty w badanym okresie. Dla
uzupetnienia nalezy wigc w tym miejscu wskazaé, ze w latach 1948-2005 §wiatowy eksport
towaréw wzrést (w ujeciu wartosciowym) z 58 mld USD do 10,16 bln USD, czyli ponad 175-
krotnie, podczas gdy swiatowy PKB wzrdst w analogicznym okresie o ok. 8 razy16. W tym
czasie udziat w migdzynarodowej wymianie handlowej zmalal w przypadku Stanéw
Zjednoczonych (z 21,7% do 8,9%), Wielkiej Brytanii (z 11,4% do 3,7%), regionu Ameryki
Potudniowej i Srodkowej (z 12,3% do 3,5%) oraz Afryki (z 7,3% do 2,9%). Wzrost udziatu
zanotowatla natomiast Europa (ogétem z 31,5% do 43%)"

do 9,5%), region Bliskiego Wschodu (z 2% do 5,3%)'® oraz Azja (z 13,6% do 27,4%)", w
tym gtéwnie Chiny (z 0,9% do 7,5%) oraz Japonia (z 0,4% do 5,9%).

, w tym zwlaszcza Niemcy (z 1,4%

Na przedstawione powyzej zjawiska wptyngly najsilnie;j:

e gospodarczo-polityczne partnerstwo strategicznie na linii USA-Europa Zachodnia,
ktoére pozwolito w stosunkowo krétkim czasie odbudowac ze zniszczen Europe (plan
Marshalla) oraz Japonig,

® instytucjonalizacja gospodarki §wiatowej (system opracowany podczas konferencji w
Bretton Woods, poprzez ktéry wprowadzano szereg regulacji majacych na celu
uksztaltowanie nowego tadu w warunkach stopniowej liberalizacji wymiany
migdzynarodowej),

e zawieranie dwu- 1 wielostronnych porozumien o preferencyjnym/wolnym handlu a
takze powotywanie do zycia ugrupowan integracyjnych (regionalizm ekonomiczny),

e wzrost znaczenia duzych przedsigbiorstw, ktérych cze$¢ przeksztalcita sie w
korporacje transnarodowe, posiadajace znaczacy udzial (obecnie wg szacunkéw ok.
75%) w $wiatowe] wymianie handlowej (tzw. przeptywy wewnatrzkorporacyjne oraz
sprzedaz do innych przedsigbiorstw) oraz odpowiedzialne za szereg niespotykanych

dotychczas (zaré6wno co do istoty, jak i skali) probleméw i zjawisk (m.in.

'® Obliczenia wtasne na podst. International trade statistics 2006, WTO, Geneva 2006, s. 27-28. Warto ponadto
odnotowa¢, iz efektowi kreacji handlu towarzyszy réwniez efekt kreacji BIZ. Zob. szerzej coroczne raporty
UNCTAD z serii World Investment Reports.

"7 Gtéwnie dzigki zapoczatkowanej w latach 50. XX wieku integracji gospodarczej i dynamicznemu wzrostowi
tzw. obrotéw wewnatrzwspdlnotowych, stanowiacych obecnie ok. 73% calego unijnego handlu i zarazem ok.
31,5% calej §wiatowej wymiany towarowe;j.

" W tym przypadku jest to naturalnie efektem wzrostu cen ropy naftowej, jaki mial miejsce w latach 70.
XX wieku i w pierwszej dekadzie XXI wieku.

' Kluczowym okresem jest tutaj przetom lat 80 i 90. XX wieku.

0 Wszystkie dane za International trade statistics 2006, op. cit., s. 27-28 1 37.



mikroekonomiczna geneza globalizacji, przeptywy kapitalowe w formie
bezposrednich inwestycji zagranicznych, transfer technologii 1 wiedzy itp.).
Rysunek 2 ilustruje z kolei ponad dwukrotny wzrost warto$ci wymiany towarowej w
okresie 1995-2005. Szczeg6lnie silne tempo zmian od roku 2003 jest jednak spowodowane
gléwnie drozejacymi surowcami energetycznymi (konsekwencje wojny na Bliskim

Wschodzie oraz rosnacego popytu na paliwa w Stanach Zjednoczonych oraz Chinach)?'.

Rysunek 2.
Miedzynarodowa wymiana towarowa w okresie 1995-2005 (mld USD)
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warto$¢ | 5163,5 | 5401,3 | 5589,2 | 5498,9 | 5709,5 | 6452,5 | 6185,6 | 6485,7 | 7578,3 | 9203,1 |10431,2
zmiana % 4,61% | 3,48% |-1,62% | 3,83% |13,01%| -4,14% | 4,85% |16,85%|21,44% |13,34%

Zrédto: opracowanie wtasne na podst. International trade statistics 2006, WTO, Geneva 2006, s. 193.

Wydarzenia, ktére miaty miejsce w odlegtej lub blizszej historii nie pozostaja bez
wplywu na terazniejszos¢. Kolejna czg$¢ niniejszego rozdziatlu poswigcona zostata zatem
omoéwieniu najwazniejszych na przetomie XX i XXI wieku zagadnien powiazanych z

problematyka handlu migdzynarodowego.

2! Udziat paliw w wymianie migdzynarodowej (wg danych za rok 2005) wynosi jedynie ok. 17% (przy ogdlnej
wartosci 1748 mld USD), a tempo wzrostu warto$ci handlu w tej grupie towarowej w latach 2003, 2004 i 2005
wyniosto odpowiednio az 24%, 33% oraz 36% (wzrost iloSciowy w analizowanej grupie byt natomiast niewielki
1 wynosil w tym okresie odpowiednio 6%, 5,5% oraz 2,5%). Zob. International trade statistics 2006, op. cit.,
s. 151 117.



Zarys gtéwnych problemow i wyzwan na przelomie XX i XXI wieku

Poczatek XXI wieku przynidést uczestnikom $wiatowego systemu handlu, zwlaszcza
cztonkom Swiatowej Organizacji Handlu (WTO), szereg nowych wyzwan. Najwazniejsze
zwiazane sa z checia (traktowana takze w kategoriach koniecznos$ci) petnego wiaczenia w
globalng gospodarke tzw. krajéw nowouprzemystowionych i rozwijajacych sie?, dalszego
postepu na drodze ku liberalizacji handlu i jednocze$nie pewnego uporzadkowania problemu
rosnacej liczby (tzw. proliferacji) regionalnych porozumien handlowych (ang. regional trade
agreements, RTA). Ze wzgledu na konkurencyjny wzgledem siebie i de facto dyskryminujacy
kraje trzecie charakter nierzadko sa one oceniane jako przeszkody (ang. stumbling blocks) na
drodze ku w petni wolnej wymianie miedzynarodowej>>.

Projekty o charakterze ekonomicznym podejmowane na forach migdzynarodowych
organizacji nie moga jednak abstrahowa¢ od S$cisle z nimi powigzanego kontekstu
politycznego. Podstawowe cele wspotczesnych mocarstw nie ulegly zmianie. Mozna wigc
postawi¢ tez¢, iz nadal daza one do utrzymania i wzmacniania wilasnej dominacji, lecz
obecnie uzywa si¢ jedynie innych, bardziej adekwatnych w okreslonej sytuacji srodkéw. Stad
tez najwazniejszym ograniczeniem dla tych wszystkich wysitkow wydaje si¢ fakt, iz
rywalizacja §wiatowych poteg w zwiazku z relatywizacja sily zbrojnej przeniosta si¢ z
plaszczyzny militarnej na szeroko rozumiang sfere ekonomiczna*. Dla przyktadu, jednym z
centralnych zagadnien towarzyszacych wymianie jest identyfikacja 1 analiza sposobow
poprawy mig¢dzynarodowej konkurencyjnosci gospodarek oraz przedsigbiorstw. Tym samym
jasne wydaje sig, iz zagraniczna polityka ekonomiczna poszczegdlnych krajéw nastawiona
jest na realizacj¢ wlasnych celéw strategicznych, nawet jesli mialoby si¢ to odby¢ kosztem
pozostatych uczestnikéw systemu gospodarki $wiatowej™.

Wymiernym potwierdzeniem sily politycznej wspoétczesnych panstw jest zdolnos¢ do

zawierania ztozonych co do zakresu wspotpracy sojuszy i porozumien. One z kolei poprzez

% Zob. szerzej rozdziat po§wigcony analizie wptywu handlu na rozwéj gospodarczy.

» 7 uwagi na niezwykla zlozono$¢ intereséw poszczegélnych panstw (zaréwno rozwinietych, jak i
rozwijajacych si¢) realizacja tego celu wydaje si¢ bardzo watpliwa. Jedynie wzgledy stricte naukowe
(udowodnione korzy$ci z wprowadzenia ogdlno§wiatowej strefy wolnego handlu) oraz tzw. polityczna
poprawnos¢ kaza podtrzymywac zainteresowanie tym pomystem i trwa¢ w gigbokim, lecz trudnym przekonaniu,
ze idea ta kiedys si¢ zisci.

* Por. C. Jean, Geopolityka, Zaktad im. Ossolinskich, Wroctaw 2003, s. 233.

» Odnoszac te kwestie bezposrednio do problematyki handlu miedzynarodowego dziatania te okresla sig
mianem polityki zubazania sasiada (ang. beggar their neighbour policy) czy tez, szerzej ujmujac,
neomerkantylizmu lub protekcjonizmu uwarunkowanego (zob. kolejne rozdziaty ksiazki).



wewngtrzne mechanizmy negocjacyjne 1 uzgodnienie wspolnego stanowiska utatwiaja
przeforsowanie na forach organizacji miedzynarodowych postulatow, ktérych ustanowienie
pozwala budowac¢, wzmacnia¢ oraz w jeszcze wigkszym stopniu wykorzystywac wlasne atuty
gospodarcze26.

Taka polityka stanowi ponadto form¢ odpowiedzi na pojawiajace sig¢ zagrozenia w
postaci rekonfiguracji wspdtczesnego porzadku geopolitycznego i1 geoekonomicznego.
Problemem, ktéry obecnie jednoczesnie fascynuje badaczy i niepokoi strategéw, jest rosnaca
rola Chin. Rodzi ona uzasadnione obawy, bowiem zauwazalne jest np. wzmozenie rywalizacji
o dostgp do surowcoéw energetycznych (Afryka jako ,kontynent przysztosci”) czy tez szybka
utrata korzysci bedacych efektem przewag technologicznych wskutek skracania fazy
inkubacyjnej (w ktérej mozliwa jest realizacja zyskéw monopolistycznych jako premii za
podjete ryzyko) w cyklu zycia produktow. Przyspiesza to przejscie do etapu produkcji
masowej, ktorej ekonomiczna oplacalnosc jest Scisle zwiazana z tanig lokalizacja 1 przyczynia
si¢ tym samym do dynamicznej ekspansji wyprodukowanych w Chinach towaréw na rynki
zagraniczne.

Zasadny wydaje si¢ wiec w tym miejscu wniosek, iz Pafstwo Srodka znalazto
skuteczny sposéb na osiagnigcie dynamicznego tempa wzrostu i rozwoju gospodarczego w
warunkach niedemokratycznego (tj. niezgodnego =z zachodnimi wyobrazeniami i
stanowiacego zarazem realna alternatyweg) systemu politycznego. Niewatpliwe sukcesy
ekonomiczne polityki ,,otwartych drzwi” (niemal dwucyfrowy wzrost PKB, naptyw
bezposrednich inwestycji zagranicznych o proeksportowym charakterze, wzrost znaczenia i
udzialu Chin w handlu migdzynarodowym), w ramach ktérej dokonano syntezy
endogenicznych czynnikéw konkurencyjnos$ci (liczna, tania, zdyscyplinowana, sktonna do
poprawy wiasnych umiejetnosci sita robocza), do$wiadczen japonskich i koreanskich w
planowaniu gospodarczym (zgodnie z paradygmatem klucza lecacych gesi, jap. Gankou
keitai, autorstwa K. Akamatsu), wsparte wydarzeniami o symbolicznym wydzwigku
(cztonkostwo w WTO w roku 2001, organizacja Igrzysk Olimpijskich w roku 2008 oraz
Swiatowej Wystawy Expo w roku 2010), uwiarygodniaja Chiny w oczach $wiata.

W szerszym kontek$cie nalezy takze pamigta¢ o mocarstwowych aspiracjach Chin.

Sprawnie funkcjonujaca gospodarka generujaca dzigki wymianie handlowej potezna i stale

26 Warto zachowa¢ pewien sceptycyzm i zastanowié si¢ nad zasadno$cia zatozZenia, jakoby migdzynarodowa
wspotpraca gospodarcza byla motywowana gtéwnie poszukiwaniem rozwiazan optymalnych dla wszystkich
uczestnikéw gospodarki $wiatowej. Wynegocjowane i przyjete zasady sa najczeSciej rozwigzaniami
kompromisowymi, a zatem gorszymi od najlepszych (ang. second best solutions) z uwagi na prymat wlasnych,
narodowych korzysci nad trudno definiowalnym i niewymiernym (cho¢ w zasadzie stlusznym i pozadanym)
celem, jakim wydaje si¢ ogélno$wiatowy dobrobyt.



rosnaca nadwyzke bilansu handlowego jest w stanie podja¢ szereg wyzwan np. w postaci
wyscigu zbrojen celem zbudowania wiarygodnych sit odwetowych, ograniczenia dominacji
Stanéw Zjednoczonych (wielobiegunowos¢ wspotczesnego porzadku migdzynarodowego,
strategiczne partnerstwo wojskowo-energetyczne z Rosja, przyjazne stosunki z Iranem),
zdobyciem supremacji w regionie (rywalizacja z Indiami) oraz zapewnieniem bezpieczenstwa
dostaw ropy naftowej droga morska z rejonu Zatoki Perskiej”.

Innym krajem o duzym potencjale wzrostowym, z ktorym wiaze si¢ pewne wciaz
niespetnione jednak nadzieje, sa Indie. W tym przypadku lansowany jest poglad, ze rozwdj
oparty na edukacji, tworzonej wiedzy, wsparty demokratycznym ustrojem spotecznym i
znajomoscia jezyka angielskiego stwarza przed nimi wigksze szanse™.

Warto takze w tym miejscu pamigta¢ o Brazylii oraz Rosji. Ten drugi kraj, po okresie
swego rodzaju ,,zagubienia” wywotanego rozpadem Zwiazku Sowieckiego i poszukiwaniem
swego miejsca na arenie migdzynarodowej, notuje bardzo dobre tempo wzrostu
gospodarczego (Srednio w okresie 2000-2005 byto to 6% PKB). Za prezydentury Wtadimira
Putina Rosja konsekwentnie dazy do odbudowy swojej mocarstwowej pozycji i powraca do
polityki imperializmu (dostosowanej do wymogéw wspodiczesnosci), ktéra w wymiarze
gospodarczym koncentruje si¢ przede wszystkim na uzaleznianiu od siebie krajow Wspdlnoty
Niepodlegtych Panstw, wykorzystywaniu strategicznie waznych surowcéw i limitowaniem
dostepu do nich w zaleznos$ci od zdefiniowanych priorytetéw polityki zagranicznej. Rosnace
ceny kluczowych dla rosyjskiego eksportu surowcéw (w roku 2005 taczna warto§¢ importu
samych paliw z Federacji Rosyjskiej do krajéw Unii Europejskiej, Stanéw Zjednoczonych
oraz Chin wyniosta 105,5 mld USD, co stanowi ponad 43% wartosci catego rosyjskiego
eksportu)?® przektadaja sie z kolei na wyzsze przychody budzetowe (np. wickszosciowym
udziatowcem firmy Gazprom jest rzad Federacji Rosyjskiej, posiadajacy od 2005 roku
50,01% akcji) i silny wzrost wydatkéw na modernizacj¢ armii, co w potaczeniu z usilnymi

zabiegami o dostep do z16z i dazeniem do poprawy bezpieczenstwa energetycznego krajow

*’ Wg szacunkéw chinskie wydatki na zbrojenia wahaja si¢ obecnie w przedziale 70-105 mld USD (zob.
K. Hotdak, Strategiczna rywalizacja Chin ze Stanami Zjednoczonymi, ,,Bezpieczenstwo Narodowe” nr 3-4/2007,
s. 215 i nast.), natomiast nadwyzka handlowa w okresie 1995-2005 wzrosta z poziomu 16,7 do 102 mld USD (a
wigc ponad 6-krotnie), podczas, gdy wartos¢ chinskiego eksportu w badanym okresie wzrosta 5-krotnie (ze
148,8 do 762 mld USD). Dane za International trade statistics 2006, op. cit., s. 219.

M. Kolka, H. Tuszynski, Indie - przyszly gigant gospodarki Swiatowej, [w:]
http://globaleconomy.pl/content/view/1844/27/ (pobrano 01.08.2007).

* Obliczenia wtasne na podst. International trade statistics 2006, op. cit., s.17 i 120. Warto$¢ ogétem
rosyjskiego eksportu w okresie 2004-2005 wzrosta az o 33% do poziomu 243,6 mld USD (nadwyzka handlowa
w wysoko$ci 118,3 mld USD), zajmujac tym samym 13. miejsce w rankingu najwigkszych $wiatowych
eksporteréw.



nieposiadajacych wlasnych zasobdéw stanowi korzystny z punktu widzenia rosyjskich
interesOw splot okolicznosci.

Przechodzac do analizy kolejnych cech charakterystycznych $wiatowego systemu
handlu nalezy wskaza¢, iz oprécz rosnacych obrotéw w handlu towarami coraz wigksze
znaczenie zaczyna odgrywa¢ wymiana ustug oraz mysli technologicznej™. Jest to naturalna
konsekwencja serwicyzacji rozwini¢tych gospodarek rozumianej jako wzrost udziatu sfery
ustug w strukturze PKB oraz zatrudnienia. Towarzyszy temu wszystkiemu postgp
technologiczny, ktéry jest efektem wykorzystania kreowanej w procesie edukacyjnym
wiedzy. Wysoka jakos¢ ksztatcenia przektada si¢ na odpowiedni poziom §wiadczonych ustug,
co w powiazaniu z relatywnie nizszymi kosztami pracy oraz nieograniczonymi
mozliwosciami globalnego komunikowania stanowi silny impuls dla inicjowania takiej
dziatalnosci poza granicami macierzystego kraju. Dzigki temu koncerny mig¢dzynarodowe
(poniewaz to one ze wzgledow strategicznych sa tym najbardziej zainteresowane) poprzez
przemyslang polityke inwestycyjna (przeptyw kapitalu w formie BIZ do okreslonych,
pozytywnie ocenionych lokalizacji) uzyskuja dostep do rozproszonych po calym S$wiecie
aktywoéw strategicznych. Nastepnie tacza je w ramach tworzonej przez siebie struktury
organizacyjnej, budujac dzigki temu nowe przewagi konkurencyjne oraz czyniac wymierne
oszczgdno$ci z punktu widzenia kosztéw transakcyjnych (pozyskiwanie informaciji,
zarzadzanie wiazka kontraktow, efektywna kontrola) dzigki koordynacji zasobéw mozliwej z
pominig¢ciem mechanizméw rynkowych.

W literaturze przedmiotu zjawisko przenoszenia wybranych proceséw poza granice
okreslane jest mianem business process offshoring (BPO)*'. Jest ono najsilniej zauwazalne w
odniesieniu do krajéw Europy Srodkowo-Wschodniej, Ameryki Lacinskiej czy Dalekiego
Wschodu (wraz ze wspomnianymi wyzej Indiami). Uruchamiane w tych regionach centra
telefoniczne, informatyczne, finansowo-rozliczeniowe czy tez badawczo-rozwojowe $wiadcza
tym samym okreslone ustugi na rzecz macierzystych korporacji oraz podmiotéw trzecich, co
w pewnym sensie sprowadza si¢ takze do sprzedazy generowanej i gromadzonej w tych

podmiotach wiedzy®>. Warto réwniez zauwazy¢, iz ustugi edukacyjne, zwlaszcza na poziomie

%0 Szerzej na ten temat zob. kolejne czesci ksiazki.

3! Samo zjawisko przekazywania pewnych czynnosci poza przedsigbiorstwo jest znane jednak od dawna jako
outsourcing. Réznica moze, cho¢ nie musi, polega¢ jednak na tym, jak istotne dla tworzenia wartosci dodane;j
procesy przekazuje si¢ ,na zewnatrz’. W przypadku outsourcingu méwi si¢ najczg$ciej o zadaniach
pomocniczych, podczas gdy w przypadku BPO mozliwe jest przeniesienie kluczowych kompetencji poza
granice przedsigbiorstwa i kraju np. centra rozwojowe, marketing czy produkcje. Warto w tym miejscu
pamigtac, iz BPO jest powiazany ze zjawiskiem delokalizacji.

2 Tytutem dygresji mozna réwniez wskazaé, iz konkurencyjno$¢ gospodarek okresla si¢ m.in. na podstawie
udzialu towaréw technologicznie zaawansowanych (a zatem ,nasyconych wiedza”) w ogélnej strukturze



wyzszym, staja si¢ coraz czgsciej typowym dobrem transakcyjnym. Sprzyja temu
dynamicznie postgpujaca anglicyzacja procesOw porozumiewania si¢ a takze coraz wigksza
dostepnos¢ Srodkéw komunikacji migdzynarodowej bedaca efektem funkcjonowania tzw.
tanich linii lotniczych. Towarzyszy temu pewien samonapedzajacy si¢ wzrost calego sektora,
tzn. jedna ustuga niemal automatycznie generuje zapotrzebowanie na kolejne, wzgledem niej
komplementarne.

Ponizsze rysunki obrazuja podstawowe zmiany w wielkosci 1 strukturze
miedzynarodowej wymiany ustug. Rysunek 3 stanowi ilustracj¢ dynamicznego wzrostu
wartosci transakcji ustugowych w gospodarce swiatowej w okresie 1995-2005. Jak widac,
trwate dodatnie tempo zmian konca lat 90. XX wieku zostalo wyraznie spowolnione w
roku 2001 (zamachy terrorystyczne, pgknigcie tzw. internetowej ,,banki spekulacyjnej”,
spowolnienie wzrostu gospodarczego na §wiecie), by po tej krétkotrwatej stagnacji powrécic
na Sciezke jeszcze bardziej dynamicznego (juz dwucyfrowego) wzrostu.

Nalezy w tym miejscu rOwniez wskazac, iz udzial wartosci migdzynarodowej wymiany

ustug w globalnej warto$ci handlu to obecnie $rednio ok. 19%.

eksportu danego kraju (zob. np. wskaznik ujawnionych przewag komparatywnych, ang. revealed comparative
advatnage, RCA). Zaawansowana wiedza jest wigc warunkiem koniecznym dla wystapienia specjalizacji
wewnatrzgatgziowej w handlu migdzynarodowym.



Rysunek 3.
Wartos¢ handlu ustugami na Swiecie w okresie 1995-2005 (mld USD)
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warto$é 1185,1 | 1270,7 | 1319,6 | 1349,7 | 1405,3 | 1491 | 1492,9 | 1600,5 | 1828,2 | 2185,8 | 2414,3
zmiana % 7,22% | 3,85% | 2,28% | 4,12% | 6,10% | 0,13% | 7,21% |14,23% 19,56 % | 10,45 %

Zrédto: opracowanie wtasne na podst. International trade statistics 2006, WTO, Geneva 2006, s. 203.

Rysunek 4 prezentuje zmiany w okresie 2000-2005 ze wskazaniem struktury, f{j.
wyszczegllnieniem ustug transportowych (ang. transportation services), turystycznych (ang.
travel services) oraz innych ustug biznesowych (ang. other commercial services; w ich sktad
wchodza ustugi komunikacyjne, budowlane, ubezpieczeniowe, finansowe, komputerowo-
informatyczne, optaty licencyjne oraz za wykorzystanie praw autorskich, kulturalne,

rekreacyjne, inne)*®. W roku 2005 ich udziaty wyniosty odpowiednio 23,6%, 28,4% i 48,1%.

3 Taka metode podzialu ustug stosuje w swoich raportach WTO.



Rysunek 4.
Wartos¢ i struktura Swiatowego handlu ustugami w okresie 2000-2005 (mld USD)
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Zrédto: opracowanie wihasne na podst. danych WTO (http:/www.wto.org/english/res_e/statis_e/its2006_e/
its06_bysector_e.htm; pobrano 05.08.2007).

Poprzez migdzynarodowa wymiang ustug dokonuje si¢ po czgsci uznawane dotychczas
za trudne do zrealizowania rozerwanie aktu §wiadczenia (produkcji) oraz konsumpcji ustugi.
Mozliwe jest to dzigki technologiom informatycznym, pozwalajacym magazynowac nabyta,
wytworzong oraz pomnozong w danej jednostce biznesowej wiedz¢ na wszelkiego rodzaju
nos$nikach cyfrowych, ktérych pojemnos¢ stale rosnie. Poniewaz wiedza uznawana jest
obecnie za jeden z najwazniejszych aktywow strategicznych, rodzi to koniecznos$¢ jej
ochrony, aktualizowania i oceny pod katem dalszej przydatnosci. Nie wyklucza to oczywiscie
ewentualnosci jej odsprzedania w formie praw autorskich, licencji, franczyzy, wzglednie
okreslonych opracowan, raportéw czy analiz. Najwigkszym beneficjentem tych zmian wydaje
si¢ branza konsultingowa.

Ostatnim waznym zjawiskiem majacym silny wplyw na ksztaltowanie si¢ wymiany

migdzynarodowe] na S$wiecie jest spadek wartosci (deprecjacja) dolara amerykanskiego



(USD) wzgledem innych walut narodowych. Tendencj¢ t¢ na przestrzeni ostatnich lat ilustruje

rys. 5.
Rysunek 5.
Dolar amerykanski (USD) wobec innych walut (2001-2006)
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wyjasnienie: JPY — jen japonski, waluty NIC — wazony wartoscia handlu koszyk walut nowouprzemystowionych

krajéw azjatyckich (ang. newly industrialized countries) tj. Korei Pid., Singapuru oraz Tajwanu, CNY — juan

chinski, waluty europejskie — wazony warto$cig handlu koszyk walut EURO, Wielkiej Brytanii, Szwajcarii,

Szwecji, Norwegii, Butgarii, Czech, Estonii, Wegier, Litwy, Lotwy, Polski, Rumunii oraz Stowacji)

Zrédto:  dane  WTO (http://www.wto.org/english/res_e/statis_e/its2006_e/its06_general_overview_e.htm;
pobrano 05.08.2007).

Spadek wartosci USD wynika przede wszystkim z niestabilnosci politycznej na Swiecie
(tzw. wojna z terroryzmem) oraz niepewnosci co do fundamentéw gospodarki USA, ksztaltu
polityki makroekonomicznej oraz perspektyw utrzymania wzrostu. Najczgsciej
wskazywanym objawem i zarazem powodem do niepokojéw jest problem tzw. deficytéw
blizniaczych — deficytu budzetowego (ok. 3,5% PKB)* oraz handlowego (w roku 2005 na
poziomie 828 mld USD, tj. 91,6% wartosci amerykanskiego eksportu i ok. 6,3% PKB).

Wzrasta tym samym automatycznie ryzyko inflacji, co zmusza Bank Rezerw Federalnych do

** Skutek ekspansji fiskalnej w postaci wzrostu wydatkéw zbrojeniowych na wojng w Iraku, wojne z
terroryzmem a takze obnizenia podatk6w przez administracjg prezydenta Georgia W. Busha.



zacie$niania polityki monetarnej poprzez podnoszenie stép procentowych. Tym samym
przektada si¢ to do na wiarygodnos¢ dolara i sprawia, ze uczestnicy rynku §wiatowego coraz
czesciej biora pod uwage zaprzestanie rozliczania transakcji w tej walucie. Ponadto sam
spadek wartosci USD skutkuje obnizeniem wartosci rezerw walutowych bankéw centralnych
1 ograniczeniem mozliwosci korekty kursu walutowego poprzez operacje otwartego rynku.
Sytuacji nie poprawia rowniez fakt, iz USA pozostaja najwigkszym Swiatowym dluznikiem.
Wszystko komplikuje dodatkowo wysoko$¢ chinskich rezerw walutowych szacowanych
obecnie na ok. 1blnUSD. Istnieje obawa, ze w przypadku dzialan Waszyngtonu
wymierzonych w chifnskie interesy moze to doprowadzi¢ do okreSlonej kontrakcji za
posrednictwem S$wiatowego rynku walutowego i1 zachwiania fundamentami gospodarki
USA™.

Z drugiej jednak strony stabszy dolar poprawia konkurencyjno$¢ cenowa
amerykanskiego eksportu, co przeklada si¢ na mozliwoS¢ przyspieszenia rozwoju
gospodarczego, lecz jednocze$nie szkodzi gospodarce europejskiej (zob. rys.5 — relacja
USD/waluty europejskie) zwtaszcza z punktu widzenia perspektyw zdynamizowania i
utrzymania wzrostu gospodarczego.

Nawiazujac po raz kolejny do specyficznego ,trudnego partnerstwa” na linii USA-
ChRL, warto takze przypomnie¢ o kontrowersjach zwiazanych z uwolnieniem kursu
chinskiego juana (CNY). Utrzymywanie przez dtugie lata (tj. od kryzysu finansowego w Azji
w roku 1997) sztucznie zanizonego kursu (1 USD = 8,2765 CNY) przy braku ryzyka
kursowego mialo by¢ wg zachodnich opinii jednym z najskuteczniejszych instrumentéw
wspierania ekspansji handlowej Chin. Rewaluacja, ktéra miata miejsce w lipcu 2005 roku,
dokonana gtéwnie pod naciskiem Stanéw Zjednoczonych, a takze Migdzynarodowego
Funduszu Walutowego, Banku Swiatowego czy grupy G8, byta jednak kosmetyczna, bowiem
wyniosta jedynie 2,1%° przy ustaleniu pasma dziennych wahan na poziomie +0,3%. Chinski
bank centralny powiadomit rowniez, ze warto$¢ juana zostanie powiazana z koszykiem walut
zagranicznych (tj. USD, EUR, GBP, CHF, JPY, HKD, AUD, CAD). To symboliczne
podwyzszenie wartosci CPY mialo w ocenach ekspertow lekko schiodzi¢ i ustabilizowaé
chinski wzrost gospodarczy a poprzez wzrost sily nabywczej sktoni¢ takze do wigkszych

zakupOw za granica. Z drugiej strony taka decyzja jest zgodna z polityka matych krokéw i

% Zob. K. Hotdak, op. cit., s. 233.
% Amerykanie zadali rewaluacji o min. 10%.



doskonale koresponduje ze starym chinskim przystowiem: ,Przez rzeke¢ przechodz po

kamieniach™?’.

Najwazniejsi partnerzy handlowi na §wiecie. Analiza zmian w wymianie

mie¢dzynarodowej w ujeciu geograficznym

Przedstawienie najwazniejszych uczestnikéw $wiatowej wymiany handlowej w tej
czesci pracy koncentrowaé si¢ bedzie jedynie na panstwach i regionach okreslonych
specjalnie dla potrzeb sporzadzania raportéw statystycznych przez WTO. Wplyw ugrupowan
integracyjnych na strumienie handlu migdzynarodowego, jak i znaczenie poszczegdlnych
RTA zostana omdéwione p6zniej z uwagi na szereg innych probleméw, ktére z tej materii
wynikaja. Jednoznaczne oddzielenie nie wydaje si¢ jednak sprawa latwa, stad na tym etapie
rozwazah tam, gdzie to bedzie konieczne, pojawia si¢ drobne komentarze i dygresje
nawiazujace do efektéw funkcjonowania regionalnych porozumien handlowych.

W tabelach 112 przedstawiona zostata pierwsza dziesiatka najwigkszych §wiatowych
eksporterow i importerow (odpowiednio w handlu towarami i ustugami) wraz ze wskazaniem
zmian wielkosci wymiany oraz pozycji kazdego z wyszczeg6lnionych panstw zajmowanej w

poprzednich latach.

7 http:/fwww.finanse.egospodarka.pl/987 1, Chiny-uwalniaja-juana, 1,48, 1.html (pobrano 05.08.2007).



Najwigksi §wiatowi eksporterzy i importerzy w handlu towarowym (2001-2005, mld USD)

Tabela 1.

EKSPORT

pozycja kraj wartos¢ | udzial % | zmiana % | pozycja | zmiana % | pozycja | zmiana % | pozycja | zmiana % | pozycja | zmiana %
(2005) (2005) (2005) | 2004-2005 | (2004) | 2003-2004 | (2003) | 2002-2003 | (2002) | 2001-2002 | (2001) | 2000-2001

1 Niemcy 969.,9 9,3 +7 1 +21 1 +22 2 +7 2 +3

2 USA 904.,4 8,7 +10 2 +13 2 +4 1 -5 1 -6

3 Chiny 7620 7,3 +28 3 +35 4 +34 5 +22 6 +7

4 Japonia 594.,9 5,7 +5 4 +20 3 +13 3 +3 3 -16

5 Francja 460,2 4.4 +2 5 +14 5 +17 4 +3 4 -1

6 Holandia 4024 3,9 +13 6 +21 7 +20 9 +6 9 -2

7 WIk. Brytania | 382,8 3,7 +10 8 +13 6 +9 6 +3 5 -4

8 Wiochy 367,2 3,5 +4 7 +17 8 +15 8 +4 8 0

9 Kanada 3594 34 +14 9 +16 9 +8 7 -3 7 -6

10 Belgia 3343 3,2 +9 10 +20 10 +18 10 +12 11 -5

IMPORT

pozycja kraj wartos¢ | udzial % | zmiana % | pozycja | zmiana % | pozycja | Zmiana % | pozycja | zmiana % | pozycja | zmiana %
(2005) (2005) (2005) | 2004-2005 | (2004) | 2003-2004 | (2003) | 2002-2003 | (2002) | 2001-2002 | (2001) | 2000-2001

1 USA 17324 16,1 +14 1 +17 1 +9 1 +2 1 -6

2 Niemcy 773,8 7,2 +8 2 +19 2 +23 2 +2 2 -1

3 Chiny 660,0 6,1 +18 3 +36 3 +40 6 +21 6 +8

4 Japonia 5149 4.8 +13 6 +19 6 +14 4 -3 3 -8

5 WIk. Brytania | 510,2 4,7 +8 5 +18 4 +13 3 +4 4 -3

6 Francja 497.9 4,6 +6 4 +17 5 +19 5 0 5 -2

7 Wiochy 379,8 3,5 +7 7 +18 7 +18 7 +4 7 -2

8 Holandia 359,1 3,3 +12 8 +21 8 +20 9 +5 9 -5

9 Kanada 319,7 3,0 +15 10 +22 9 +8 8 0 8 -7

10 Belgia 318,7 3,0 +12 9 +14 10 +18 11 +10 12 -5

Zrédto: opracowanie wilasne na podst. International trade statistics 2006, WTO, Geneva 2006, s. 17, International trade statistics 2005, WTO, Geneva 2005, s. 21,
International trade statistics 2004, WTO, Geneva 2004, s. 19, International trade statistics 2003, WTO, Geneva 2003, s. 21, oraz International trade statistics 2002,

WTO, Geneva 2002, s. 25.



Najwigksi §wiatowi eksporterzy i importerzy w handlu ustugami (2001-2005, mld USD)

Tabela 2.

EKSPORT
pozycja kraj warto$¢ | udzial % | zmiana % | pozycja | zmiana % | pozycja | zmiana % | pozycja | zmiana % | pozycja | zmiana %
(2005) (2005) (2005) | 2004-2005 | (2004) | 2003-2004 | (2003) | 2002-2003 | (2002) | 2001-2002 | (2001) | 2000-2001
1 USA 354,0 14,7 +10 1 +11 1 +5 1 +1 1 -3
2 WIk. Brytania 188,7 7,8 +2 2 +18 2 +11 2 +12 2 -6
3 Niemcy 148,5 6,2 +10 3 +15 3 +18 3 +20 4 -1
4 Francja 115,0 4.8 +6 4 +12 4 +15 4 +7 3 -2
5 Japonia 107,9 4,5 +14 5 +25 7 +9 5 +2 5 -7
6 Wiochy 93,5 3,9 +13 7 +17 6 +22 7 +4 7 +2
7 Hiszpania 92,7 3,8 +9 6 +11 5 +23 6 +7 6 +8
8 Holandia 76,7 3,2 +7 8 +16 8 +15 8 +8 8 0
9 Chiny 73,9 3,1 +19 9 +34 9 +18 10 +20 12 +9
10 Hong Kong (Chiny) 62,2 2,6 +13 10 +18 10 +4 9 +9 10 +2
IMPORT
pozycja kraj warto$¢ | udzial % | zmiana % | pozycja | zmiana % | pozycja | Zmiana % | pozycja | zmiana % | pozycja | zmiana %
(2005) (2005) (2005) | 2004-2005 | (2004) | 2003-2004 | (2003) | 2002-2003 | (2002) | 2001-2002 | (2001) | 2000-2001
1 USA 281,2 12,0 +9 1 +14 1 +8 1 +2 1 -7
2 Niemcy 201,4 8,6 +4 2 +13 2 +17 2 +9 2 0
3 WIk. Brytania 154,1 6,6 +6 3 +14 3 +13 4 +9 4 -4
4 Japonia 132,6 5,6 +2 4 +22 4 +3 3 0 3 -7
5 Francja 1049 4,5 +8 5 +18 5 +22 5 +10 5 0
6 Wiochy 92,4 3,9 +15 6 +10 6 +20 6 +10 6 +2
7 Chiny 83,2 3,5 +16 8 +31 8 +19 8 +18 10 +9
8 Holandia 70,9 3,0 +3 7 +11 7 +15 7 +7 7 +2
9 Irlandia 66,1 2,8 +3 9 +12 9 +24 10 +14 11 +21
10 Hiszpania 65,2 2,8 +11 11 +18 11 +23 11 +12 12 +7

Zrédto: opracowanie wilasne na podst. International trade statistics 2006, WTO, Geneva 2006, s. 19, International trade statistics 2005, WTO, Geneva 2005, s. 23,
International trade statistics 2004, WTO, Geneva 2004, s. 21, International trade statistics 2003, WTO, Geneva 2003, s. 23 oraz International trade statistics 2002,
WTO, Geneva 2002, s. 27.
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Na podstawie analizy powyzszych zestawien mozna wywie$¢ nastgpujace wnioski:
Ranking najwigkszych swiatowych eksporterow (handel towarowy) jest w ostatnich latach
stabilny; najwigkszy awans w jego ramach zanotowala oczywiscie Chinska Republika
Ludowa (imponujace tempo wzrostu wymiany i nadwyzki handlowej)*®. Pozycje lidera w
eksporcie na rzecz Niemiec utracily Stany Zjednoczone (efekt obnizenia wzrostu
gospodarczego w USA w latach 2001-2002, co nie pozostatlo takze bez negatywnych
konsekwencji dla Kanady). Krajem, ktéry w badanym okresie zanotowat popraweg pozycji jest
takze Holandia; do czotowej dziesiatki awansowatla Belgia.

Pierwsza dziesiatka w handlu towarowym generuje nieco ponad 53% $wiatowych
obrotow w eksporcie i ponad 56% obrotéw w imporcie; w przypadku tego drugiego nie da si¢
nie zauwazyé wyraznej dominacji gospodarki amerykanskiej odpowiedzialnej za prawie '/g
catego Swiatowego importu, co okupione jest, jak zostato wcze$niej wspomniane, olbrzymim
deficytem (drugim krajem z czotéwki o ujemnym saldzie obrotéw towarowych jest Wielka
Brytania). Sposréd krajow nieuwzglednionych w tab. 1 warto rowniez odnotowac znaczacy
(pow. 20%) wzrost wartosci eksportu z Rosji, krajéw naftowych (Arabia Saudyjska,
Zjednoczone Emiraty Arabskie, Norwegia, Iran, Wenezuela), Brazylii, Indonezji oraz Indii;
Polska zajmuje miejsce 30 (89,3 mld USD, udziat na poziomie 0,9%). W imporcie najsilniej
zmienifa si¢ pozycja Indii, Rosji, Tajlandii, Indonezji oraz Arabii Saudyjskiej (pow. 25%);
Polska znajduje si¢ na miejscu 26 (101 mld USD z udzialem 0,9%).

Podobnie jak w pierwszym zestawieniu, w rankingu najwigkszych eksporteréw i
importerow ustug w okresie 2001-2005 nie zaszty duze zmiany; w przypadku eksportu do
pierwszej dziesiatki awansowaty Chiny (ujemne saldo wymiany ustug®’), natomiast w
przypadku importu Irlandia oraz Hiszpania. Zauwazalna jest zdecydowana (i jednoczesnie
niezagrozona) dominacja gospodarki USA (dodatnie saldo) i to pomimo wyhamowania
wzrostu gospodarczego w pierwszych latach XXI wieku.

Ujemne saldo wymiany ustug zanotowaty Niemcy oraz J aponia40. Pierwsza dziesiatka
krajow odpowiada za 54,6% obrotow po stronie eksportu oraz 53,3% obrotéw po stronie
importu ustug. W przypadku krajéw niewymienionych w tab. 2 ponad 20%-owy wzrost

wartosci eksportu ustug w okresie 2004-2005 zanotowaly Brazylia, Rosja, Luksemburg oraz

*¥ Wedtug wstepnych danych za rok 2006 Chiny, przy utrzymaniu ponad 30%-owego wzrostu wartosci wymiany
handlowej, sa w stanie wkrétce zagrozi¢ liderowi — Niemcom.

** Generowane zwtaszcza przez ujemne saldo w sektorze ustug transportowych.

W obu przypadkach najsilniej na ten fakt wptywa ujemne saldo w handlu ustugami turystycznymi (w
roku 2005 Niemcy — 35,3 mld EUR, Japonia — 2775,6 mld JPY). Dane za Deutsche Bank oraz Bank of Japan.
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Polska (dodatnie saldo na poziomie 2,1 mld USD), w imporcie natomiast réwnie dynamiczny
wzrost osiagnety Brazylia, Arabia Saudyjska, Tajlandia oraz Luksemburg. Dominacja krajow
europejskich w obu zestawieniach jest z pewnoscia konsekwencja swobdd bedacych
fundamentem dla funkcjonowania Jednolitego Rynku Europejskiego (JRE)*'.

Kolejnym etapem analizy poswigconej  strukturze  geograficznej  handlu
mig¢dzynarodowego jest identyfikacja najsilniejszych eksporterow 1 importerow w
poszczegbdlnych regionach (regionalnych potgg handlowych; zob. tab. 3). Wg metody
przyjetej przez WTO $wiat zostal podzielony na 7 makrojednostek — Ameryke Péinocna,
Ameryke Poludniowa i Srodkowa, Europe, Wspélnote Niepodlegtych Panstw, Afryke, Azje
oraz Bliski Wsch6d*.

Tabela 4 zawiera z kolei dane dotyczace wielkosci przeptywow handlowych pomigdzy
ww. regionami wraz ze wskazaniem udziatu procentowego w wartosci handlu ogétem danego
regionu oraz calego $wiata. Analiza tych danych daje syntetyczny obraz kierunkéw i sily
powiazan handlowych zar6wno w wymiarze migdzyregionalnym (interregionalnym), jak 1
wewnatrzregionalnym (intraregionalnym). Centralne miejsce w uktadzie gospodarki
swiatowej zajmuje Europa, ktdra jest liczacym si¢ partnerem handlowym dla pozostatych
regiondw. Sama generuje ponad 43% $swiatowych obrotéw. Wspdlnie z Azja oraz Ameryka
Pétnocna wyraznie monopolizuje migdzynarodowy handel towarowy (87,9%)%, tworzac w
ten sposob szeroko ujmowany uklad Triady. Regiony stabiej rozwinigte w takiej sytuacji
stanowia jedynie dopetniajacy cato$¢ uktad satelicki.

Warto tez odnotowac, ze cecha charakterystyczna kazdego z najsilniejszych regionéw

jest dominujacy udzial wymiany intraregionalne;j.

*' UE-25 traktowana jako jeden organizm (a zatem wylaczajac ze statystyk warto§¢é wymiany
wewnatrzwspélnotowej) zajmuje pierwsza pozycj¢ w eksporcie towaréw (1328,3 mld USD, udziat 17,1%) oraz
druga w imporcie (1462,5 mld USD, udziat 18%). Zabieg taki wplywa jednak znaczaco na obnizenie ogdlnej
warto$ci wymiany na $wiecie (eksport — 7758 mld USD, import — 8110 mld USD). W przypadku eksportu i
importu ustug UE-25 zajmuje miejsce pierwsze. Dane za International trade statistics 2006, op. cit., s. 18
oraz 20.

* Szczegétowa lista krajow wchodzacych w sktad poszczegélnych regionéw zob. International trade
statistics 2006, op. cit., s. 249.

W przypadku handlu ustugami udziat ten jest jeszcze wigkszy i wynosi 91,4%. Zob. Ibidem, s. 39.
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Tabela 3.
Najwigksi eksporterzy i importerzy w handlu towarowym w przekroju regionéw
(2005, mld USD)
. najwieksi eksporterzy i warto§¢ najwieksi importerzy i warto$¢
region .
eksportu importu
1. USA 904 1. USA 1732
) 2. Kanada 359 2. Kanada 320

Ameryka Péinocna 3. Meksyk 214 3. Meksyk 232
eksport ogétem: 1478 import ogétem: 2285
1. Brazylia 118,3 1. Brazylia 77,6
2. Wenezuela 55,5 2. Chile 32,5

Ameryka Poludniowa i 3. Chile 40,6 3. Argentyna 28,7

Srodkowa 4. Argentyna 40,0 4. Wenezuela 24,2
5. Kolumbia 21,1 5. Kolumbia 21,2
eksport ogétem: 354,9 import ogétem: 297,6
1. Niemcy 969,9 1. Niemcy 773,8
2. Francja 460,2 2. WIk. Brytania 510,2
3. Holandia 402,4 3. Francja 4979

Europa

4. WIk. Brytania 382,8
5. Wiochy 367,2
eksport ogétem: 4371,9

4. Wtochy 379,8
5. Holandia 359,1
import ogétem: 4542,7

Wspoélnota Niepodleglych
Panstw

1. Rosja 243,6

2. Ukraina 34,3

3. Kazachstan 27,8

4. Biatorus$ 16,0
eksport ogétem: 340,2

1. Rosja 125,3

2. Ukraina 36,1

3. Kazachstan 17,4
4. Biatorus$ 16,7
import ogdétem: 216,0

1.RPA 51,9
2. Algieria 46,0
3. Nigeria 42,3

1.RPA 62,3
2. Algieria 20,4
3. Maroko 20,3

Afryka 4. Libia 30,1 4. Egipt 19,8
5. Angola 23,4 5. Nigeria 17,3
eksport ogétem: 297,7 import ogétem: 249,3
1. Arabia Saud. 181,4 1. ZEA 80,7
2.ZEA 115,5 2.Arabia Saud. 59,4
. , 3. Iran 56,3 3. Izrael 47,1
Bliski Wschod 4. Kuweijt 45,0 4. Tran 35,9
5. Izrael 42,7 5. Irak 23,4
eksport ogétem: 538,0 import ogétem: 322,1
1. Chiny 762,0 1. Chiny 660,0
2. Japonia 594.9 2. Japonia 5149
3.Hong Kong 292,1%* 3. Hong Kong 300,2%%*
4. Korea P1d. 284,4 4. Korea Pid. 261,2
5. Singapur 229,6** 5. Singapur 200,0%***%*
Azja 6. Tajwan 197,7 6. Tajwan 182,6
7. Malezja 140,9 7. Indie 134,8
8. Tajlandia 110,1 8. Australia 125,3
9. Australia 105,8 9. Tajlandia 118,2
10. Indie 95,1 10.Malezja 114,6
eksport ogdtem: 2778,8 import ogétem: 2598,9
wyjasnienie:

* z czego sam reeksport 272,1
** z czego sam reeksport 105,1

*#% 7 czego zatrzymany import 28,1
*H%E 7 czego zatrzymany import 94,9
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Zrédlo: opracowanie wlasne na podst. International trade statistics 2006, WTO, Geneva 2006, s. 46, 54, 65, 72,

80, 86 oraz 91.

Tabela 4.
Miedzy- oraz wewnatrzregionalne przeptywy handlowe (mld USD, 2005)
Ameryka
Ameryka . Bliski .
Phn. ’Pld. i Europa | WNP | Afryka Wschéd Azja RAZEM
Srodk.
824,19 86,692 | 237,981 | 6,666 17,565 | 34,094 | 270,015 | 1477,53
Ameryka Pin.
(55,8%) 5.9%) | (16,1%) | (0,5%) | (1,2%) | (2,3%) | (18,3%) | (100%)
Ameryka Pid. | 117,931 86,225 67,665 5,757 9,565 6,422 47,531 354,89
i Srodk. (33,2%) | (24,3%) | (19,1%) | (1,6%) | (2,7%) | (1,8%) | (13,4%) | (100%)
Europa 397,807 58,405 | 3201,27 | 108,544 | 111,925 | 121,959 | 332,045 | 4371,92
P 9,1%) 1,3%) | (73,2%) | 2,5%) | 2,6%) | 2,8%) | (7,6%) | (100%)
WNP 19,315 6,83 178,08 | 61,658 | 4,929 10,634 | 40,017 | 340,203
(5,7%) 2,0%) | (52,3%) | (18,1%) | (1,4%) | (3,1%0 | (11,8%) | (100%)
Afrvka 60,219 8,219 127,8 0,92 26,487 5,123 48,587 | 297,703
y (20,2%) 2,8%) | (429%) | (0,3%) | (89%) | (1,7%) | (16,3%) | (100%)
Bliski 66,27 3,124 86,873 3,098 15,464 | 54,168 | 280,793 | 538,01
Wschéd (12,3%) 0,6%) | (16,1%) | (0,6%) | (2,9%) | (10,1%) | (52,2%) | (100%)
Azia 607,525 51,471 | 498,475 | 36,907 | 54,125 | 88,965 | 1423,94 | 2778,83
! (21,9%) 1,9%) | (17.9%) | (1,3%) | (1,9%) | (3,2%) | (51,2%) | (100%)
RAZEM 2093,26 | 300,966 | 4398,14 | 223,551 | 240,06 | 321,364 | 2442,92 | 10159,1
(20,6%) (3,0%) | (433%) | 22%) | (2,4%) | (3,2%) | (24,0%) | (100%)

Zrédlo: International trade statistics 2006, WTO, Geneva 2006, s. 37.

Elementem dopelniajacym powyzsze zestawienia jest przedstawienie zmian wartosci

miedzynarodowej wymiany towarowej poszczegdlnych regionéw na przestrzeni lat 1999-

2005 (zob. tab. 5).
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Tabela 5.

Srednioroczna zmiana procentowa wartosci eksportu i importu regionéw (1999-2005)

Ameryka
A k Bliski
meryka Pid. Europa Afryka WNP ' l Azja
Pin. L. Wschod
i Srodk.

Exp |Imp | Exp | Imp | Exp | Imp | Exp | Imp | Exp | Imp | Exp | Imp | Exp | Imp
1999 | 56 (11,3] 0,0 |-135] 03 | 1,5 | 10,1 | -35|-03|-259| 262 | -1,0 | 7,3 | 10,5
2000 | 144|183 19,1 | 10,6 | 45 | 69 | 266 | 09 | 369 | 15,6 | 47,0 | 13,5 | 18,8 | 23,6
2001 | 63| -62|-37|-10|08 | -1,5]-70| 3,8 | -1,0 | 158 | -10,5| 4,6 | -93 | -7,4
2002 | 36| 14 | 1,1 |-121| 7,0 | 53 | 2,7 | 1,2 | 6,2 | 10,1 | 3,5 52 | 8,0 | 6,1
2003 | 5.1 | 7,6 | 149 | 57 | 193|204 |252| 19,9 |27,0| 27,2 | 21,9 | 14,1 | 17,7 | 19,3
2004 | 13,8 | 16,4 | 29,6 | 28,0 | 19,6 | 20,2 | 30,2 | 28,9 | 36,4 | 30,8 | 31,9 | 31,1 | 24,8 | 26,8

2005 | 11,7 | 13,6 [ 250 22,6 | 79 | 92 | 29,4 | 18,6 | 28,1 | 24,8 | 34,8 | 16,9 | 15,5 | 16,2
Zrédto: opracowanie whasne na podst. International trade statistics 2006, WTO, Geneva 2006, s. 38.

W przypadku Ameryki Péinocnej wspomniane juz kilkakrotnie obnizenie tempa
wzrostu gospodarki Stanéw Zjednoczonych wptynegto negatywnie na zmiang eksportu i
importu w latach 2001-2002. Odczut to takze region Ameryki Poludniowej i Srodkowe;j,
Afryki oraz Azji. Poczawszy od roku 2003 wymiana migdzynarodowa powrdcita na $ciezke
szybkiego wzrostu, co znajduje odzwierciedlenie w danych przedstawionych w tab. 5.
Najsilniej tendencja zauwazalna jest w przypadku regionéw skupiajacych kraje rozwijajace
si¢g, co w ocenie entuzjastow dziatan przewidzianych postanowieniami Rundy Milenijnej
WTO powinno stanowi¢ dobry prognostyk na przyszto$¢ umozliwiajacy przezwycigzenie
obecnego impasu negocjacyjnego. Ze wzrostem wymiany wiaze si¢, jak powszechnie
wiadomo, ogromne nadzieje na dynamiczny rozwdj gospodarczy i zmniejszenie dysproporcji

dzielacych Péinoc i Potudnie (zob. dalsze czesci ksiajki)“.

* Towarzyszy temu poniekad urzedowy optymizm organizacji migedzynarodowych oraz ruchéw spotecznych
zaangazowanych w realizacj¢ tej idei. Zapomina si¢ tu jednak o pewnej oczywistej matematyczno-statystycznej
prawidlowosci tzw. efekcie bazy. Oznacza on, iz nawet imponujace tempo wzrostu nie stanowi absolutnie zadnej
gwarancji, ze dysproporcje uda si¢ kiedykolwiek istotnie zmniejszy¢ (nie wspominajac o ich likwidacji). Sukces,
zdaniem autora, odniosa tylko nieliczne kraje rozwijajace sig, zwlaszcza te, ktére korzystajac z chinskich
do$wiadczef, na przekér zachodnim oczekiwaniom czy wrgez zadaniom, zastosuja polityke selektywnej
liberalizacji i przemyS$lnego protekcjonizmu, w ramach ktérego panstwo bgdzie bardzo aktywnym i co wazne
skutecznym uczestnikiem proceséw gospodarczych.
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Struktura przedmiotowa handlu mi¢gdzynarodowego

Kolejnym elementem analizy gléwnych cech charakterystycznych wymiany
miedzynarodowej jest przyjrzenie si¢ jej strukturze na przestrzeni ostatnich lat i tym samym
uszczegbtowienie poczynionych dotychczas obserwacji i wnioskow.

W statystykach migdzynarodowych dotyczacych wymiany towarowej obowiazuje
zasadniczy podziat na trzy grupy — artykuty rolne, paliwa i surowce mineralne oraz wyroby
przemystowe. Ta ostatnia jest najbardziej zréznicowana wewngtrznie, gdyz obejmuje dobra o
réznym poziomie zaawansowania technologicznego®. Produkowane sa one gléwnie przez
kraje wysoko rozwinigte, co poprzez wyzsze ceny przeklada si¢ na ich zdecydowana
dominacj¢ w calej strukturze handlu migdzynarodowego (faczny udziatl na poziomie 72%;

zob. rys. 6, rys. 7 oraz tab. 6).

* Wyréznia sig tutaj wyroby zZelazne i stalowe, wyroby chemiczne (w tym farmaceutyki), inne péifabrykaty,
maszyny i $rodki transportu (w tym sprzgt biurowy, telekomunikacyjny, wyroby samochodowe, generatory
mocy, inne urzadzenia nieelektryczne), tekstylia, odziez oraz inne.
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Rysunek 6.

Struktura §wiatowego handlu towarowego (ujecie wartosciowe, 2005)

wyroby
inne wyroby niezdefiniowane
przemystowe 2,4 % art. rolne
8,4% 8,4%

odziez

2,7% paliwa i surowce

mineralne
17,2 %

tekstylia
2,0%

inne maszny
12,5%

wyroby Zelazne i
stalowe
3,1%

wyroby chemiczne
sprzet transport. 10,9 %

12,8%

sprzet biurowy i potfabrykaty
telekom. 7,0%
12,6 %

Zrédto: opracowanie wiasne na podst. International trade statistics 2006, WTO, Geneva 2006, s. 108.
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Rysunek 7.
Udzial poszczegélnych grup towarowych w handlu §wiatowym

(ujecie wartosciowe, lata 1990, 2000, 2005)

100% -
80% -
600% 4+-----F 0 - - O - R - —
40% -
20% o 143% 13,1% 17,2%
12,2%
0% : 9,0 % : 8,4 %
1990 2000 2005
O art. rolne O paliwa i surowce mineralne E wyroby przemystowe

Zrédlo: opracowanie wlasne na podst. International trade statistics 2001, WTO, Geneva 2001, s. 95 oraz
International trade statistics 2006, WTO, Geneva 2006, s. 108.

Udziat artykutéw rolnych w handlu migdzynarodowym systematycznie maleje, na czym
w zaleznosci od biezacych trendéw cenowych zyskuja udziaty pozostatych dwoéch grup.
Przedstawienie struktury zmian wymiany mig¢dzynarodowej w ujeciu wartosciowym w
dluzszym okresie (tj. na przestrzeni minionych kilkudziesigciu lat) natrafia na okreslone
przeszkody. Sa nimi istotne zmiany w relacjach cenowych, problem inflacji czy wplyw
postgpu technologicznego, ktéry z jednej strony daje mozliwos$¢ zwigkszenia produkcji i
obnizenia cen wyrobow masowych (art. rolne, mato 1 S$rednio przetworzone wyroby
przemystowe), z drugiej zas wywotuje wzrost cen jako konsekwencje wykorzystania w
procesie kreacji, rozwoju i produkcji wyrobéw zaawansowanej, wyspecjalizowanej a zatem
drogiej wiedzy. Jedyna mozliwoscia jest w takiej sytuacji przeanalizowanie iloSciowego

tempa zmian (zob. ponownie rys. 1).
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Tabela 6.
Struktura przedmiotowa eksportu i importu USA, Europy oraz Japonii

(udzialy procentowe w ujeciu wartosciowym, 2005)

resion USA Europa Japonia
grupa
Art. rolne 9,1 9,1 1,0
Paliwa i surowce mineralne 5,6 9,3 2,5
Wyroby zelazne i stalowe 1,3 3,5 4,6
- Wyroby chemiczne 13,3 15,2 8.8
& | Inne potfabrykaty 6,0 8,5 4,3
g Sprzet biurowy i telekomunikacyjny 13,9 8,5 16,5
5 Sprzgt transportowy 16,7 16,0 26,2
Inne maszyny 17,4 14,7 21,4
Tekstylia 1,4 1,8 1,2
Odziez 0,6 2,4 0,1
Inne wyroby przemystowe 10,6 9,2 8,7
Art. rolne 5,5 9,5 12,8
Paliwa i surowce mineralne 194 15,1 31,9
Wyroby zelazne i stalowe 1,8 3,1 1,4
Wyroby chemiczne 7,6 12,8 7,3
£ | Inne pétfabrykaty 6.9 7.7 4.1
E Sprzet biurowy i telekomunikacyjny 13,5 10,4 13,0
E Sprzet transportowy 14,1 14,1 4,1
Inne maszyny 10,7 11,7 8,6
Tekstylia 1,3 1,7 1,1
Odziez 4,6 3,1 4.4
Inne wyroby przemystowe 11,1 9,1 9,6

Zrédto: opracowanie whasne na podst. International trade statistics 2006, WTO, Geneva 2006, s. 30-32.

Dane zawarte w tab. 6 potwierdzaja technologiczna dominacj¢ najwyzej rozwinigtych
krajéw/regionéw. Grupa wyrobéw przemystowych dominuje w catej strukturze ich eksportu
w sposob trudny do zakwestionowania (80% 1 wigcej). Cecha charakterystyczna gospodarki
japonskiej jest stosunkowo wysoki udziat artykutéw rolnych oraz paliw w strukturze importu.
Przyczyna tego zjawiska sa niedogodne warunki geograficzne/przyrodnicze oraz brak
wlasnych zasobéw ropy naftowej i innych surowcéw. Rodzi to dla japonskiej polityki
zagraniczne] okreslone konsekwencje (problem bezpieczenstwa zywnosciowego i
energetycznego), co z uwagi na kwestie natury strategicznej (rywalizacja z Chinami o

przywdédztwo regionalne) moze by¢ oceniane jako ,,pigta achillesowa” tego kraju.
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W strukturze przedmiotowej eksportu pozostatych regionéw (Ameryka Poludniowa i
Srodkowa, Afryka, WNP, Bliski Wschéd) udziat produkcji rolnej oraz surowcowej wyraznie
wzrasta, natomiast w imporcie dominuja wyroby przemystowe (zob. tab. 7). Co ciekawe,
mimo to kazdy z tych regionéw odnotowuje nadwyzke w bilansie handlu towarowego
(odpowiednio 57,3, 48,4, 124,2 oraz 215,9 mld USD), co jest efektem wspomnianego juz
wielokrotnie wzrostu cen ropy naftowej w ostatnich latach®®. Korzysta sytuacja finansowa
moze sta¢ si¢ jednak czynnikiem wstrzymujacym konieczne przemiany strukturalne w tych
regionach i nadrabianie zap6znien cywilizacyjnych (okres prosperity w znakomitej wielkosci

przypadkdéw nie sprzyja podejmowaniu trudnych wyzwan).

Tabela 7.
Struktura przedmiotowa eksportu i importu regioné6w rozwijajacych sie¢

i slabo rozwinigtych (udzialy procentowe w ujeciu wartosciowym, 2005)

region Anfef'yka Afryka WNP Blisk’i
grupa Pid. i Srodk. Wschod
o Art. rolne 26,4 10,9 7,8 2,3
5 Paliwa i surowce mineralne 37,1 65,2 60,1 70,9
Wyroby przemystowe 34,1 21,2 28,2 25,2
Art. rolne 8,9 13,9 13,2 10,0
% Paliwa i surowce mineralne 19,8 13,8 11,6 7,7
) Wyroby przemystowe 68,6 70,2 74,0 80,0
Zrédto: opracowanie wilasne na podst. International trade statistics 2006, WTO, Geneva 2006, s. 51, 70, 77
oraz 83.

Przechodzac do analizy udzialéw poszczegdlnych regionéw w wybranych grupach
towarowych, nalezy wskaza¢ przede wszystkim na nastgpujace kwestie*’.

W $wiatowym handlu artykutami rolnymi zdecydowanie dominuje Europa (udziat
ponad 46%:; w dalszej kolejnosci Azja — ok. 18,5% oraz Ameryka Pénocna — ok. 16,5%)*.

Wynika to z duzego wolumenu obrotéw wewnatrzwspdlnotowych (71,6% catego importu

* Mimo iz sytuacja w takim makroujeciu wydaje si¢ korzystna, to nie nalezy zapominaé, iz istnieja w tych
grupach takze kraje nieposiadajace surowcow energetycznych, o zacofanej strukturze wytwarzania, ktére
borykaja si¢ z problemem deficytu handlowego.

* Ponizszy fragment (w tym dane i obliczenia wiasne) zostal opracowany na podst. International trade
statistics 2006, op. cit., s. 110-180.

* W obliczu tych danych jasnym staje si¢, dlaczego Europa i USA tak bardzo niechetnie zapatruja si¢ na
liberalizacj¢ handlu rolnego. Korzystajace z réznych form doptat, generujace wysokie koszty funkcjonowania (a
zatem produkujace droga zywnos$¢) rolnictwo mogloby okaza¢ si¢ nieefektywne w konkurencji z producentami z
krajow Potudnia.
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rolnego UE-25) * oraz faktu, iz przedmiotem handlu jest gtéwnie drozsza zywnosé
wysokoprzetworzona, wzglednie spetniajaca rygorystyczne normy ekologiczne, co réwniez
wplywa na wzrost cen. Krajami, w ktérych strukturze eksportu przewazaja artykuty rolne™
(udziat pow. 40%), sa: Argentyna, Wybrzeze Kosci Stoniowej, Ghana, Islandia, Kenia,
Motdowa, Nowa Zelandia, Nikaragua, Panama, Paragwaj, Tanzania, Urugwaj oraz
Zimbabwe. Kraje, w ktorych import artykutéw rolnych przekracza z kolei 20% w wartosci
handlu ogétem to: Algieria, Bangladesz, Egipt, Ghana, Hong Kong (tzw. import zatrzymany),
Senegal oraz Syria.

W $wiatowym handlu paliwami oraz surowcami mineralnymi dominuja (zwtaszcza po
stronie importu) regiony zaliczone do Triady (ich taczny udziat w imporcie to ok. 88,5%)’".
Najwigkszymi eksporterami sa Europa (23%, w przypadku samych paliw ok. 20%) oraz
Bliski Wschéd (odpowiednio 22% oraz 28%)™2.

W handlu zelazem i stala (podgrupa wyrobéw przemystowych) dominuje Europa oraz
Azja (Sredni udziatl odpowiednio ok. 47% 1 27%). Najwigkszymi eksporterami w tej grupie sa:
UE-25 (136,25 mld UE, z czego eksport poza ugrupowanie to 37,45 mld USD), Japonia,
Chiny, Rosja, Korea Pid., Ukraina oraz Stany Zjednoczone (taczny udzial wszystkich
wymienionych to az 75,5%), z kolei w czoléwce importerow odnalez¢ mozna UE-25, USA,
Chiny oraz Koreg¢ Pid. (faczny udziat 58,7%).

Handel wyrobami chemicznymi na swiecie zdominowata Europa (60% w eksporcie,
51% w imporcie; udziat samej UE-25 w §wiatowym eksporcie chemikaliéw to 55%)°°. Wazna
podkategoria sa tutaj farmaceutyki (z racji ich ,,wiedzochtonno$ci”); ich najwigkszym
eksporterem sa UE-25, USA oraz Szwajcaria (faczny udziat to prawie 89%).

W przypadku sprz¢tu biurowego i telekomunikacyjnego pozycje¢ lidera piastuje region
azjatycki (niemal 55% w eksporcie, z czego udzial samych Chin to az 17,7% i tym samym
Swiatowy gigant w rankingu krajéw), najwigkszym importerem jest naturalnie Triada (razem
ok. 94%). Efektywna produkcja sprzgtu biurowo-telekomunikacyjnego uzalezniona jest od

korzystnej lokalizacji takich przedsigwzig¢, stad w przypadku kilku krajéow (tj. Chin,

* Wytaczajac handel wewnetrzny UE-25 nadal pozostaje najwickszym na $wiecie eksporterem zywnosci.

W ramach tej grupy ujmowana sg takze art. pochodzenia zwierzecego (ryby, migso), stad obecnos¢ pewnych
krajéw w tym wykazie nie powinna dziwi¢.
' Co ciekawe, dane dot. struktury importu paliw UE-25 oraz Ameryki Pétnocnej wskazuja, iz korzystaja one
przede wszystkim z wilasnych zasobéw (odpowiednio 32,1% oraz 31,3%). Bliski Wschéd jest natomiast
kluczowym regionem dla dostaw ropy do Azji.
>* Tematowi funkcjonowania rynku ropy naftowej poswigcona zostata inna cze$é niniejszej ksiazki.
> Silna pozycja eksportowa UE-25 utrzymuje si¢ nawet po wylaczeniu obrotéw wewnatrzwspélnotowych
(18,7%), przed USA (10,9%) oraz Japonia (4,8%).
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Kostaryki, Korei Ptd., Malezji, Filipin, Singapuru, Tajwanu, Tajlandii) udziat tej grupy w
strukturze eksportu wyraznie przekracza 20%. Import tych débr w UE-25 pochodzi gléwnie
od producentéw wspdlnotowych (ok. 55%).

W eksporcie wyrobéw samochodowych dominuja Europa (55,8%), Azja (21,3%, z
czego sama Japonia to az 13,4%) oraz Ameryka Poéinocna (20,6%). Analiza danych
statystycznych w tym sektorze wskazuje na silne powigzania kooperacyjne pomigdzy
przedsigbiorstwami amerykanskimi, kanadyjskimi oraz meksykanskimi (w obu przypadkach z
wyrazng asymetria na korzy$¢ USA mierzac udzialem w wartosci eksportu); w przypadku
przemystu unijnego jest on ukierunkowany w przewazajacej mierze na rodzime zrédla
zaopatrzenia (86,5% wartosci  importu). Najwigkszymi eksporterami w tej grupie
(ponad 10 mld USD) sa w kolejnosci UE-25, Japonia, USA, Kanada, Korea Pid. oraz
Brazylia; w przypadku importu, przy zastosowaniu tego samego kryterium selekcji, lista staje
si¢ juz dtuzsza (UE-25, USA, Kanada, Meksyk, Australia, Chiny, Japonia, Rosja, Turcja,
Arabia Saudyjska). Gospodarkami o wyraznym udziale (pow. 10%) wyrobow
samochodowych w krajowym eksporcie ogétem sa: Brazylia, Kanada, Japonia, Korea Pid.
oraz Turcja.

W $wiatowym eksporcie tekstyliow dominuja producenci azjatyccy (46,7%, w tym
chinscy 20,2%) oraz europejscy (38,7%)>*. Poniewaz tekstylia sa swego rodzaju dobrem
posrednim wykorzystywanym w dalszej produkcji, struktura importu pewnej grupy krajow
(tzw. tanich producentéw odziezy) charakteryzuje si¢ stosunkowo wysokim (ok. 10% i
wigcej) udziatem tej grupy towarowej. Sa to: Bangladesz, Kambodza, Macedonia,
Gwatemala, Honduras, Makao, Madagaskar, Sri Lanka, Tunezja oraz Wietnam.

Podobnie jak w przypadku tekstyliéw, tak w grupie ubran eksport zdominowaty Azja
(47,7%) oraz Europa (37,4%), natomiast gléwnymi odbiorcami sa podmioty z Europy
(ok. 47%) oraz Ameryki Péinocnej (ok.29%). Kraje wysokorozwini¢te (USA, Kanada,
Japonia) zaopatrywane sa gtéwnie przez firmy azjatyckie, natomiast w przypadku UE-25
ponownie sa to rodzimi producenci (44,9%)™ bedacy jednoczes$nie w przekroju krajow
najwigkszym $wiatowym eksporterem (29,2%), przed Chinami (26,9%) oraz Turcja (4,3%).
Odziez jest ponadto jednym z najwazniejszych wyrobéw eksportowych (udziat pow. 30%) w

przypadku takich krajéw jak: Albania, Bangladesz, Kambodza, Dominikana, Salwador,

> Warto w tym kontekscie zwréci¢ wiec uwage na pojawiajace sig spory, choéby na forum WTO.

> Nie wyklucza to jednak mozliwosci faktycznej produkcji w Azji, a nastepnie ,subiektywnego nadawania
wartoéci” takiej odziezy poprzez mniej lub bardziej wyrafinowane/zaawansowane techniki marketingowe
(naszywka, logo, reklama itp.).
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Macedonia, Gwatemala, Honduras, Hong Kong, Jordania, Lesotho, Makao, Madagaskar,

Nepal, Sri Lanka oraz Tunezja.
Wplyw ugrupowan integracyjnych na strumienie handlu migdzynarodowego

Charakter wspoétczesnej gospodarki $wiatowej oraz tendencje, ktére mozna
zaobserwowa¢ w mig¢dzynarodowe] wymianie handlowej, nie sa jedynie efektem dziatan
podejmowanych na forum organizacji obejmujacym swoim zasiggiem zdecydowana
wigkszos¢ krajow (np. WTO). Warto si¢ zastanowi¢ réwniez nad pytaniem, czy to aby nie
projekty realizowane w wymiarze regionalnym maja dla wolnego handlu pierwszorze¢dne
znaczenie. Taki poglad moze wynikac¢ z kilku prozaicznych powodéw.

Kraje bliskie sobie w sensie geograficznym, takze z uwagi na pewne wspdlne
do$wiadczenia historyczne, sa swego rodzaju naturalnymi partnerami handlowymi *° .
Konsekwencja takiego postrzegania ich wzajemnych stosunkéw  (politycznych,
gospodarczych, spotecznych, kulturalnych) moze okaza¢ si¢ ch¢¢ dobrowolnego pogligbienia
tych relacji podyktowana stosunkowo fatwym do sprecyzowania interesem poprzez powotanie
do zycia okreslonego porozumienia regulujacego wybrane kwestie. Pozytywne efekty
wspotpracy w wielu przypadkach sktaniaja z kolei (zgodnie z tzw. efektem rozprysku, ang.
spill-over effect) do mniej lub bardziej zaawansowanej instytucjonalizacji poprzez
poszerzanie zakresu regulacji traktatowych, okreslenie formy ugrupowania integracyjnego’’i
transfer pewnych kompetencji przypisanych dotychczas wylacznie w pelni suwerennemu
panstwu na nowo uksztaltowany poziom ponadnarodowy. Wraz z poglebianiem powigzan
handlowych i1 gospodarczych instytucje powotane do stymulowania integracji i sprawowania

nad nia nadzoru zaczynaja si¢ coraz bardziej uniezaleznia¢ od swoich mocodawcow, co z

% Autor oczywiécie pamigta tutaj o ewentualnoéci integracji partneréw nieréwnoprawnych (nieréwnosilnych),
gdzie jedna strona ukltadu moze wymusi¢ okres$long formg wspélpracy tak, jak to mialo miejsce w czasach
kolonialnych. Wspétczesni krytycy systemu gospodarki $§wiatowej (gléwnie o pogladach lewicowych) réwniez
wskazuja na problem neokolonializmu rozumianego m.in. jako brak realnej alternatywy dla panstw tzw.
biednego Poludnia i utrzymywanie zalezno$ci polityczno-gospodarczej. Zob. http://pl.wikipedia.org/wiki/
Neokolonializm (pobrano 15.08.2007).

7 W bogatej literaturze przedmiotu wymienia si¢ najczesciej nastepujace formy wspGlpracy/integracji
gospodarczej: preferencyjny uklad handlowy, strefa wolnego handlu, unia celna, wspélny rynek, unia
gospodarczo-walutowa. Jak pokazuje praktyka integracji (zwlaszcza w Europie) bardziej zaawansowanym
formom towarzysza rOéwniez projekty o charakterze politycznym, traktowane niestety najczgsciej w sposéb
komplementarny.
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gospodarczego punktu widzenia nie zawsze przynosi pozytywne skutki’® — biurokracja mnozy
prestizowe, dobrze optacane stanowiska i po pewnym czasie zaczyna zajmowac si¢ sama soba
chroniac jednoczesnie potrzebg wtasnego istnienia oraz szukajac nowych zrédet finansowania
wlasnej dziatalnosci.

Liberalizacja handlu mig¢dzynarodowego rozumiana najprosciej jako obnizenie
(wzglednie zniesienie) barier taryfowych oraz pozataryfowych stala si¢ jedna z przyczyn
globalizacji. Nieskrgpowany przeplyw towaréw spowodowal jednak narastanie presji
konkurencyijnej, ktéra, cho¢ korzystna z punktu widzenia konsumentéw, nie musi by¢ wcale
pozytywnie odbierana przez przedsigbiorstwa. Ich zorganizowany lobbing polityczny moze
wigc prowadzi¢ do wdrozenia pewnych ,,migkkich” $rodkéw ochronnych. Jednym z nich
wydaje si¢ by¢ integracja regionalna. W takim uktadzie strony uzyskuja wigksza kontrolg nad
zasadami wspoétpracy, co moze stanowi¢ dowdd na to, iz sam regionalizm ekonomiczny
stanowi forme ochrony przed niekorzystnymi (gléwnie ze wzgledéw polityczno-spotecznych)
skutkami globalizacji (tzw. ,,ucieczka w integracj¢”). Oczywiscie nie wyklucza to dalszej
liberalizacji, lecz jej tempo dostosowywane jest do mozliwosci uczestnikOw procesu
integracyjnego.

Zjawisko to przybralo w gospodarce $wiatowej na tyle znaczace rozmiary (zob. rys. 8),
iz WTO musiata si¢ do niego w okreSlony sposéb odnie$¢. Poczatkowo niegrozny
wydawatoby si¢ wyjatek od klauzuli najwyzszego uprzywilejowania (KNU) ¥ w postaci
zgody na ustanawianie stref wolnego handlu oraz unii celnych (art. XXIV GATT) przerést
oczekiwania autoréw®. Idealizm i zarazem niemozno$é petnej realizacji KNU sprawity, iz
alternatywna droga do wolnego handlu staty si¢ porozumienia regionalne.

WTO chcac chroni¢ nadrzedno$¢ pierwotnych zasad oraz wlasny prestiz podejmuje
przez caly czas dzialania, ktére maja uzasadni¢ i uporzadkowac ich funkcjonowanie (RTA
jako wsparcie dla wolnego handlu®, obowiazek notyfikacji RTA, wymég SAT®), lecz de
facto ma to wszystko niewielki wptyw na ksztalt integracji®®. Wg danych WTO w

¥ Po raz kolejny mozna odwotaé si¢ w tym miejscu do do$wiadczen europejskich, zwlaszcza argumentu
podnoszacego kwestig¢ przeregulowania (nadmiernej szczegélowosci istniejacych przepisow).

*? Stanowiacej jeden z filaréw wielostronnego systemu handlowego.

% Na temat kontrowersji wokét jego postanowien, interpretacji oraz konsekwencji zob. szerzej P. Czubik, Wolny
handel towarami. Podstawy miedzynarodowoprawne regionalizmu handlowego, Kantor Wydawniczy
Zakamycze, Krakéw 2002, s. 66-154.

6! Zob. pkt. 7 Singapore Ministerial Declaration adopted on 13 December 1996.

62 7 ang. substantially all the trade (zasadniczo caty handel) — zapis w art. XXIV GATT.

% WTO wydaje si¢ wigc pozostawaé zaktadnikiem intereséw swoich cztonkéw. Jakakolwiek istotna zmiana,
ktora bylaby korzystna dla wielostronnej liberalizacji handlu, natrafia na mniej lub bardziej zdecydowany op6r
poszczegblnych krajéw zaangazowanych w okre§lone regionalne projekty integracyjne. Aktywnos¢ WTO
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okresie 1948-1994 notyfikowanych zostalo 124 RTA, podczas gdy w latach 1995-2006
powiadomiono i ztozono do oceny (egzaminacji) ponad 240 porozumien. Z tego wszystkiego
funkcjonuje 214 RTA, wigkszo§¢ z nich (84%) to strefy wolnego handlu®. Zauwazalna
tendencja stopniowo staja si¢ porozumienia migdzyregionalne. Wigkszo$¢ sposréd wszystkich
funkcjonujacych RTA obejmuje ponadto kraje przechodzace transformacj¢ ustrojowa oraz

rozwijajace sig.

Rysunek 8.
Wzrost liczby regionalnych porozumien handlowych w latach 1958-2004
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Zrédto: World Bank, Global Economic Prospects 2005. Trade, Regionalism and Development, Washington
DC 2005, s. 29.

Wymieni€ przy tej okazji nalezy takze inne problemy:
e zachodzace na siebie cztonkostwo (ang. overlapping membership) wraz z niespojnymi
regutami  pochodzenia, co moze stanowi¢ skuteczny instrument cichego
protekcjonizmu i generalnie trudnej do usunigcia bariery dla wielostronnego systemu

handlu,

wynika ponadto z checi zapobiezenia niebezpieczenstwu defragmentacji gospodarki §wiatowej na kilka blokéw
handlowych, ktére z racji swojej sity podjetyby ze soba potencjalnie szkodliwa rywalizacjg.

6 Cze$¢ tych porozumien notyfikowanych jest takze w oparciu o art. V.GATT oraz klauzulg utatwien (ang.
enabling clause). Na temat analizowanych RTA zob. szerzej http://www.wto.org/english/tratop_e/region_e/
regfac_e.htm (pobrano 15.08.2007). Godna lektury pozycja sa réwniez opracowania J.-A. Crawford,
R. V. Fiorentino, The changing landscape of regional trade agreements, Discussion Paper No 8, WTO
Secretariat, Geneva 2005 oraz R. V. Fiorentino, L. Verdeja, C. Toqueboeuf, The changing landscape of regional
trade agreements 2006 update, Discussion Paper No 12, WTO Secretariat, Geneva 2007.
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o efekt przesunigcia handlu stanowiacy o faktycznej dyskryminacji krajéw trzecich (np.
poprzez uprzywilejowanie celne) i sztucznie wptywajacy na zmian¢ konkurencyjnosci
przedsigbiorstw a tym samym krajow cztonkowskich®,

e cfekt kreacji i przesunig¢cia BIZ jako konsekwencja zmiany atrakcyjnosci lokalizacji
znajdujaca swdj wyraz w zastgpowaniu eksportu produkcja w kraju docelowym
(delokalizacja produkciji).

Podsumowujac ten krotki zarys ogdlnych rozwazan na temat genezy, natury oraz
efektow regionalizmu nalezy przyznac, iz bardzo trudno jest rozstrzygnac¢ watpliwosci wielu
ekonomistéw 1 politologéw, czy regionalna i multilateralna liberalizacja handlu przyczyniaja
si¢ w koncowym efekcie do liberalizacji handlu §wiatowego, czy tez na odwr6t, prowadza do
swoistego rozcztonkowania migdzynarodowego systemu handlu poprzez tworzenie
zamknietych blokéw handlowych, w ramach ktérych obowiazuja rézne ,,reguty handlu™®.

Jak juz zostalo wspomniane, regionalne ugrupowania integracyjne sa poprzez handel
odpowiedzialne za generowanie okreslonych strumieni towarowych. Ponizszy i zarazem
ostatni fragment tego rozdziatu stanowi przeglad podstawowych danych liczbowych i
tendencji zwiazanych z ta kwestiq67.

Cecha charakterystyczng najbardziej zaawansowanych ugrupowan integracyjnych,
zwlaszcza tych, ktére skupiaja kraje najbardziej rozwinigte, jest fakt, iz duza czgs$¢ (tj. 30% i
wigcej) prowadzonej przez nich wymiany handlowej stanowia tzw. obroty
wewnatrzregionalne (wewnatrzwspdlnotowe). Z kolei w ich strukturze dominujaca role
odgrywa zwykle wymiana wewnatrzgal¢ziowa obejmujaca towary o relatywnie wyzszym
stopniu przetworzenia, natomiast ogélna struktura handlu jest bardzo zdywersyfikowana, co
czyni te gospodarki bardziej odpornymi na niekorzystne zjawiska mogace mie¢ miejsce w
gospodarce $swiatowej. Uzasadniony jest w tym przypadku wniosek, iz formalnie odrgbne
systemy gospodarcze stopniowo staja si¢ komplementarna catoscia®. Tempo tych dostosowan
zalezy, co zrozumiate, od zakresu 1 zaawansowania regul okreslonych w traktatach

powotujacych RTA oraz kompetencji przypisanych instytucjom ponadnarodowym.

6 Sam efekt kreacji handlu jest oczywiscie skutkiem pozytywnym.

% A.Gwiazda, Globalizacja i regionalizacja gospodarki swiatowej, Wydawnictwo Adam Marszatek,
Torun 2000, s. 82.

67 7 uwagi na wspomniane trudnosci z jednoznacznym rozdzieleniem problematyki wptywu RTA na strukture
handlu §wiatowego czg$¢ danych zostata juz przedstawiona wczes$niej.

% Stad tez wynika konieczno$¢ traktowania integracji gospodarczej przede wszystkim w kategoriach
dynamicznego procesu, a nie tylko okreslonej struktury/formy (czyli jedynie ujgcia statycznego).

MASZYNOPIS
Publikacja chroniona prawem autorskim. Cytowanie jedynie poprzez podanie pelnego adresu internetowego oraz/lub pelnego
przypisu bibliograficznego do zrédla papierowego.

38/43/BM



%@ Uniwersytet

>/ Wroctawski

W przypadku ugrupowan zrzeszajacych kraje rozwijajace si¢ czy stabo rozwinigte (np.
Ameryka Lacinska, Afryka) dodatkowymi czynnikami, ktére nalezy uwzgledni¢ sa m.in.
biezaca sytuacja polityczna, tendencje cenowe na rynkach débr stanowiacych wysoki udziat
w ich strukturze eksportu (szczegélnie w przypadku, gdy dobra te tanieja) oraz ogdlna
koniunktura gospodarcza w krajach wysokorozwini¢tych. Mimo iz kraje tzw. Poludnia daza
do ustanowienia wspdlnych stanowisk negocjacyjnych w najistotniejszych dla nich kwestiach
(m.in. odnosnie liberalizacji handlu rolnego), to zréznicowanie ich interesOw oraz silne
powiazania z bytymi (a nawet obecnymi) protektorami powoduja, iz sa one w duzej mierze
skazane na porazk¢. Zauwazalne jest tu np. ubieganie si¢ (konkurowanie) o otrzymanie
okreslonych preferencji w handlu z USA czy UE i tym samym ufatwienie dostgpu wiasnym
towarom do atrakcyjnych rynkéw zbytu. Realizacja tegoz celu automatycznie ostabia
motywacje do reprezentowania i popierania staran innych krajéw, ktére z podobnych
preferencji skorzysta¢ nie moga. Patrzac od strony panstw rozwinigtych taka polityka
selektywnej bilateralizacji stosunkéw handlowych skutecznie konserwuje pewne status quo.

Ponizsze informacje69 stanowia zwigzla charakterystyke geograficznej i przedmiotowej
struktury handlu wybranych (najbardziej znaczacych dla gospodarki §wiatowej) ugrupowan
integracyjnych w ujgciu poszczegdlnych regionéw oraz wybranych ugrupowan (NAFTA,
MERCOSUR, Wspdlnota Andyjska, Unia Europejska, ASEAN)™.

W strukturze przedmiotowe] eksportu regionu Ameryki Péinocnej (stanowiacego
jednoczes$nie 14,5% wartosci §wiatowego eksportu) dominuja przede wszystkim maszyny
oraz sprz¢t transportowy (45% catej wymiany regionalnej), wyroby chemiczne (10,4%), art.
rolne (9,2%) oraz paliwa (8,9%). W imporcie (stanowiacym 21,7% wartosci §wiatowego
importu) najwazniejszymi pozycjami s hatomiast maszyny i sprzgt transportowy (40,3%),
paliwa (14,9%) oraz wyroby chemiczne (8,3%). Zwazywszy na fakt, iz w sklad regionu
Ameryki Péinocnej w metodzie przyjetej przez WTO wchodza Stany Zjednoczone, Kanada
oraz Meksyk, struktura handlu jest tozsama z obrotami handlowymi NAFTA
(Pétnocnoamerykanskiej Strefy Wolnego Handlu, ang. North American Free Trade

Association). Wymiana wewnatrzregionalna stanowi 55,8% (w roku 1990 byto to 42,6%)71.

% Jesli nie zaznaczono inaczej odnosza si¢ one do roku 2005 i pochodza z cytowanego juz wielokrotnie
opracowania International trade statistics 2006, op. cit..

" Dla czytelnika zainteresowanego poglebiona analiza, obejmujaca takze inne RTA, godna polecenia pozycja
jest Pozaeuropejskie ugrupowania integracyjne, J. Rymarczyk, M. Wréblewski (red.), Oficyna Wydawnicza
Arboretum, Wroctaw 2006.

"W okresie 1990-2005 warto$é wymiany intra wzrosta z 239,5 mld USD do 823,9 mld USD (wzrost o 244%,
podczas gdy warto$¢ wymiany ogétem wzrosta o ok. 163%).
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Region Ameryki Potudniowej i Srodkowej, jak wynika z tab. 4, jest handlowo najsilniej
powiazany z Ameryka Poétnocna (33,2%). Nie inaczej sytuacja wyglada w przypadku
latynoamerykanskich ugrupowan integracyjnych. Obroty wewnatrzregionalne MERCOSUR
(Wspélny Rynek Potudnia — Brazylia, Argentyna, Urugwaj, Paragwaj, Wenezuela) '
stanowity 12,9% warto$ci eksportu oraz 19,7% wartosci importu (w roku 1990 udziaty ten
byty mniejsze — wynosily 8,9% oraz 14,5%)”. Uktad ten zdominowany jest przez gospodarke
brazylijska (ponad 60%-owy udzial w wymianie ogétem). Nalezy przypuszczaé, 1z
cztonkostwo Wenezueli znaczaco poprawi dotychczasowe wskazniki handlu intra i begdzie
stanowi¢ pewna przeciwwage dla Brazylii’*.

W przypadku Wspélnoty Andyjskiej (Boliwia, Kolumbia, Ekwador, Peru)’ udziat
wymiany intraregionalnej wynosi zaledwie 8,7% w przypadku eksportu oraz 10,2% w
przypadku importu (w roku 1990 byto to odpowiednio 4,1% i 5,1%)°.

Generalnie udzial catego regionu latynoamerykanskiego w $wiatowym eksporcie i
imporcie pozostaje bardzo maly (odpowiednio 3,5% oraz 2,8%). W strukturze eksportu
dominuja przede wszystkim art. rolne (26,4%) oraz paliwa (24,2%). Sposrdéd towar6w
przemystowych stanowiacych ogélem 34,1% najwazniejsza grupa sa maszyny i sprzet
transportowy (12%) oraz wyroby chemiczne (5,8%)"".

O znaczeniu gospodarki europejskiej decyduje przede wszystkim struktura
przedmiotowa eksportu zdominowana przez wyroby przemystowe (79,7%, zob. tab. 6) oraz
sita wewngtrznych powiazan handlowych wynoszaca w przypadku UE-25 66,7% w eksporcie
oraz 64,5% w imporcie.

Udziat krajéw nalezacych do Wspdlnoty Niepodlegtych Panstw w Swiatowym
eksporcie 1 imporcie pozostaje niewielki — 3,3% 12,1%. Gtéwnym partnerem handlowym

pozostaje Europa (potowa wymiany), natomiast obroty wewnatrzwspdélnotowe wynosza

> Nie obejmuja one jeszcze ze zrozumiatych wzgledéw Wenezueli, ktéra opuscita Wspélnote Andyjska, by w
lipcu 2006 roku sta¢ si¢ pelnoprawnym cztonkiem MERCOSUR.

W okresie 1990-2005 wartos¢ wymiany intraregionalnej wzrosta o ponad 5-krotnie.

™ Warto$¢ brazylijskiego i wenezuelskiego eksportu w roku 2005 wyniosta odpowiednio 118,3 mld USD oraz
55,5% mld USD. Ponadto wspomnie¢ nalezy, iz wzmocnieniu relacji handlowych panstw MERCOSUR po
przystapieniu Wenezueli moze sprzyjac¢ coraz silniej manifestowany antyamerykanizm.

> Statystyki WTO nie uwzgledniaja juz Wenezueli.

"O'W okresie 1990-2005 warto$¢ wymiany intra wzrosta ponad 8-krotnie, podczas gdy warto$é handlu ogétem
wzrosta ok. 3,7 razy.

" Zob. ponownie tab. 7.
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18,1% w eksporcie oraz 27,6% w imporcie’®. Gléwnym towarem eksportowym sa oczywiscie
surowce mineralne (60,1%, w tym zwlaszcza ropa naftowa i gaz ziemny), natomiast w
strukturze handlu/eksportu intra dominuja dobra przemystowe (31,5%) oraz art. rolne
(31,3%). Najwiekszy wplyw na wskazniki handlu WNP ma oczywiscie Federacja Rosyjska.

Najstabiej rozwinigty region §wiata — Afryka — odgrywa w handlu migedzynarodowym
mato znaczaca rolg. Udziaty w swiatowym eksporcie i imporcie wynosza odpowiednio 2,9%
oraz 2,4%. Gitéwnym partnerem handlowym jest Europa (ok.45%), natomiast udziat
wymiany intraregionalnej oscyluje woko6t 10%. Gtéwnym zrédiem dochodéw z eksportu sa
paliwa i surowce mineralne (65,2%), w imporcie natomiast przewazaja towary przemystowe
(86,7% unijnego eksportu do Afryki).

Bliski Wschod w jeszcze wigkszym stopniu niz kontynent afrykanski uzalezniony jest
od eksportu paliw i surowcéw mineralnych (70,9%) — ich gléwnym odbiorca sa kraje
azjatyckie (65,1%, z czego tylko 4 z nich — Japonia, Korea Pid., Indie oraz Chiny stanowia
ponad 45%), natomiast rosnace ceny sprawily, iz udziat tegoz regionu w wartosci §wiatowego
eksportu wynidst 5,3% (w imporcie 3,1%).

Region azjatycki to wspoélczesnie najwigksza tania fabryka zaopatrujaca Swiat w dobra
przemystowe powszedniego uzytku (sprzet biurowy i telekomunikacyjny to 25,2%, sprzet
transportowy 10,2%, inne maszyny 13,2%, tekstylia 1 odziez razem 8,1%, wyroby
chemiczne 7,4%). Udziat w $wiatowym eksporcie i imporcie ksztaltuja si¢ odpowiednio na
poziomie 27,4% oraz 24,7%. Eksport oraz import intraregionalny to 51,2% i 58,3%. Towary
azjatyckie trafia gtéwnie na rynki amerykanski (19,7%), europejski (16,8%), chinski
(10,3%)"° oraz japonski (8,8%).

Najsilniejszym ugrupowaniem integracyjnym funkcjonujacym w Azji jest ASEAN
(Stowarzyszenie Narodéw Azji Potudniowo-Wschodniej, ang. Association of South-East
Asian Nations), z ktérym w ramach inicjatywy ASEAN+3 coraz $cislej wspodlpracuja
regionalne potggi gospodarcze — Chiny, Japonia oraz Korea Ptd. Wskaznik eksportu/importu

intraregionalnego dla 10 cztonkéw ASEAN®® wynosi 24,9%/24,3% (od roku 1990 wzrést

® Handel z innymi cztonkami WNP ma najwigksze znaczenie dla Biatorusi, Gruzji, Kirgizji, Motdowy oraz
Turkmenistanu (w kazdym przypadku jest to ponad 45% warto$ci eksportu kazdego z tych krajow). W
przypadku importu z krajéw WNP ponad 60%-owy udziat notuja Biatoru$, Kirgizja oraz Tadzykistan.

" Warto w tym miejscu odnotowaé, iz w strukturze eksportu USA, UE-25 oraz Japonii do Chin dominuja przede
wszystkim maszyny i sprzgt transportowy. Z jednej strony jest to zapewne efekt naptywu BIZ i generowania
tzw. importu zaopatrzeniowego, z drugiej za$ rosnacego poziomu zycia znajdujacego najszybciej swéj wyraz
wladnie w nabywaniu samochodéw. W eksporcie chinskim na wymienione rynki przewaza sprzgt biurowy i
telekomunikacyjny, AGD oraz odziez.

80 Malezja, Filipiny, Tajlandia, Singapur, Indonezja, Brunei, Wietnam, Laos, Birma, Kambodza.
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niewiele, wynoszac woéwczas 20,1%/16,2%) 81 Te stosunkowo niskie udziaty mozna
wytlumaczy¢ eksportem towar6éw na rynki krajéw rozwinig¢tych. Mimo iz w ramach ASEAN
funkcjonuje strefa wolnego handlu (AFTA), to organizacja ta odgrywa przede wszystkim rolg

forum politycznego, dziatajacego na rzecz bezpieczenstwa i stabilizacji w regionie.
Zakonczenie

Przeprowadzona w niniejszym rozdziale analiza podstawowych probleméw zwiazanych
z miedzynarodowa wymiana handlowa stanowi jedynie pewien rodzaj wprowadzenia w te
skomplikowana 1 wielowatkowa materi¢. Postgpujaca instytucjonalizacja stosunkow
migdzynarodowych (politycznych i gospodarczych), zarbwno w ujgciu globalnym, jak i
regionalnym, wydaje si¢ by¢ najwazniejszym czynnikiem budujacym pewien tad rozumiany
jako zestaw mniej lub bardziej akceptowanych regut (stad tez zauwazalna staje si¢ fascynacja
badaczy problemami global and regional governance). Zauwazy¢ jednak w tym kontekscie
nalezy, iz dla wielu krajéw wspoélpraca na forach organizacji migdzynarodowych stanowi
jeden z wielu instrumentéw realizacji wlasnych korzys$ci, co mozna okresli¢ mianem
internacjonalizowania celéw narodowych. Stabsze podmioty sa natomiast w pewien sposéb
zmuszane do przyjecia postawy, zgodnie z ktora cele definiowane przez instytucje
migdzynarodowe podlegaja internalizacji (sa przyjmowane jako wtasne).

Sam handel migdzynarodowy powinien by¢ postrzegany jako jedna ze strategicznie
najwazniejszych domen aktywno$ci panstwa. Podyktowane jest to przede wszystkim
okreslonymi pozytywnymi skutkami w postaci wzrostu i rozwoju gospodarczego. Z tego
powodu nalezy wrgcz porzuci¢ nadziejg, iz wymiana migdzynarodowa bedzie w petni wolna

od jakichkolwiek ingerencji.

' W okresie 1990-2005 warto$¢ wymiany wewnatrzwspolnotowej wzrosta o 450%.
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